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a cura del Dir. Alessio Dragone

Editoriale
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C’è qualcosa nel periodo natalizio che ci spinge a fare bilanci: c’è chi 
conta i giorni alle ferie, chi le fette di pandoro già accumulate e chi, 

come noi, riflette sul valore delle relazioni costruite durante l’anno.
Perché, a pensarci bene, il nostro lavoro assomiglia un po’ a un albero 
di Natale: i prodotti sono le decorazioni… ma il tronco, quello che 
regge tutto, siete voi. Le persone.
In questo numero di  non troverete un catalogo di solu-
zioni impacchettate con fiocchi rossi, ma storie che parlano di cura, 
accompagnamento e piccoli gesti che, messi insieme, fanno una gran-
de differenza.
Che si tratti di protezione, risparmio o salute, ciò che davvero ci guida 
è una domanda semplice: “Cosa serve alle persone per sentirsi più 
sicure, più serene, più libere?”
E quando diciamo “persone”, intendiamo proprio tutti: giovani che 
iniziano a gestire i primi risparmi, famiglie che cercano stabilità, lavo-
ratori autonomi, pensionati, coppie, singoli, studenti, imprenditori, e 
chiunque abbia un progetto, grande o piccolissimo, da far crescere.
L’inclusività per noi non è un tema da convegno: è il modo in cui pro-
viamo, ogni giorno, a costruire una banca che riconosca valore e spa-
zio a ciascuno.
In questo spirito trova posto anche l’intervista a LINKS, uno dei par-
tner tecnologici che ha mosso i primi passi insieme alla Banca in un 
percorso di innovazione condivisa. È bello vedere come, anno dopo 
anno, si consolidino collaborazioni capaci di trasformare idee in so-
luzioni reali, mettendo la tecnologia al servizio delle persone e non il 
contrario. Un altro tassello che dimostra come il nostro cammino sia 
fatto di relazioni che crescono insieme a noi.
Il bello del Natale è che ci ricorda quanto sia importante sentirsi accolti.
E allora quest’anno il nostro augurio è semplice: che possiate trovare 
nella Banca non solo un luogo dove “si fanno operazioni”, ma un posto 
dove sentirvi ascoltati, compresi, persino… capiti al volo, come quan-
do si indovina il regalo giusto senza che nessuno lo dica apertamente.
Che sia un Natale di relazioni sincere, di progetti che si accendono e di 
possibilità che si moltiplicano.
Noi restiamo qui, come sempre: con un sorriso, un consiglio e, tran-
quilli, nessuna richiesta di ISEE prima del panettone.

Buone feste a tutte e a tutti, con la gratitudine di chi sa che la 
fiducia è il dono più prezioso.  



risparmio

Le gestioni patrimoniali rappre-
sentano una sofisticata forma 
di investimento che si distin-

gue per l’elevato livello di perso-
nalizzazione. Con una gestione 
patrimoniale, il risparmiatore con-
ferisce un mandato a un interme-
diario autorizzato, il gestore, che 
investe il patrimonio in modo dina-
mico e professionale.

PERCHÉ SONO DIVERSE 
DAI FONDI COMUNI DI 
INVESTIMENTO?
Mentre nei fondi comuni il patri-
monio del cliente confluisce in un 

unico “cesto” ed è investito se-
guendo una politica uguale per 
tutti i partecipanti, nelle gestioni 
patrimoniali la somma è ammi-
nistrata in un conto separato: il 
gestore crea un portafoglio poten-
zialmente unico, offrendo un vero 
e proprio servizio d’investimento 
personalizzato.

Il portafoglio è elaborato dal ge-
store in stretta collaborazione con 
il cliente e il consulente, a seguito 
di un’analisi accurata dell’attuale 
situazione finanziaria, del profilo 
di rischio - quanto il cliente è di-
sposto ad accettare in termini di 

volatilità - e di precisi obiettivi di 
investimento, come crescita del 
capitale, rendita periodica e oriz-
zonte temporale.

L’ALTA PROFESSIONALITÀ 
DEL SERVIZIO
Storicamente, le gestioni patrimo-
niali sono nate nel mondo anglo-
sassone per investitori facoltosi e 
con ingenti capitali. Banca Popo-
lare Pugliese, invece, mantenen-
do la qualità e la professionalità 
tipica dei servizi private, ha adatta-
to le gestioni patrimoniali anche ai 
risparmiatori medio-piccoli.
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Le gestioni  
patrimoniali
Un investimento costruito intorno a te

Luigi Frisenna

BPP ha adattato 
questo prodotto 
anche ai 
risparmiatori 
medio-piccoli, 
mantenendo  
alta la qualità.

RICHIEDI
UNA CONSULENZA

https://eventi.bpp.it/infopoint-bpp/
https://eventi.bpp.it/infopoint-bpp/


Il gestore non si limita a com-
prare e vendere strumenti, ma 
offre un servizio ad alto valore 
aggiunto, basato su un rigoroso 
processo di selezione che poggia 
su due pilastri:

analisi quantitativa: si 
valuta l’universo investibile 
(azioni, obbligazioni, fondi, 
ETF, ecc.) in base a parame-
tri oggettivi di rischio/rendi-
mento, selezionando solo gli 
strumenti che mostrano sto-
ricamente il miglior rapporto 
tra potenziale guadagno e 
volatilità;

analisi qualitativa: si 
approfondiscono aspetti 
fondamentali come la soli-
dità della società emittente 
o del fondo, l’affidabilità e 
la track record del gestore 
stesso, lo stile di gestione 
adottato e le specificità ope-
rative del prodotto.

Questo livello di due diligence 
permette al cliente di accedere ai 
mercati finanziari internazionali e 
a prodotti che, a causa di soglie 
d’ingresso elevate o di particolari 
complessità operative, sarebbero 
praticamente preclusi all’investito-
re autonomo.

LA STRATEGIA 

BPP adotta il modello di gestione 
core-satellite, un approccio mo-
derno che bilancia stabilità e op-
portunità di rendimento. Il porta-
foglio è concettualmente diviso in 
due parti con obiettivi distinti:

componente core, che 
costituisce la parte preva-
lente e più stabile del por-
tafoglio. È investita in stru-
menti diversificati e a bassa 
volatilità, per raggiungere 
performance superiori al 
benchmark di riferimento, 
garantendo una crescita so-
lida nel tempo;

componente satellite, 
rappresentativa di una par-
te più tattica e dinamica. Ri-
guarda gli investimenti legati 
a temi specifici, come per 
esempio energie rinnovabi-
li, tecnologia, mercati emer-
genti, che potrebbero non 
essere presenti nel bench-
mark tradizionale. L’intento è 
generare un valore assoluto 
positivo (Alfa), sfruttando 
opportunità di mercato di 
breve-medio periodo.

Grazie a questa flessibilità, il gesto-
re può elevare o ridurre le posizioni 
di ogni singolo asset -asset alloca-

tion dinamica-, reagendo pronta-
mente alle dinamiche di mercato 
e alla congiuntura economica, pur 
mantenendo sempre la coerenza 
con i vincoli e i parametri definiti, 
anche di volta in volta, dal cliente.

LE LINEE DI GESTIONE BPP
L’offerta di Banca Popolare Puglie-
se si caratterizza per diversifica-
zione, indipendenza e un approc-
cio multimanager che combina le 
migliori competenze disponibili sul 
mercato.

Sono previste quattro linee tradi-
zionali che si distinguono per i di-
versi mix di asset class, oltre a una 
linea private, caratterizzata da un 
elevato livello di personalizzazio-
ne, con accesso a opportunità di 
investimento esclusive.

Il sistema di gestione è suppor-
tato da un’elaborazione innova-
tiva, che permette di identificare 
il portafoglio ottimale per ogni 
investitore, definendo la migliore 
allocazione per aree geografiche 
e tipologia di strumenti finanziari. 
Inoltre, il modello garantisce un 
costante monitoraggio del livello 
di rischio del portafoglio, assicu-
rando che l’investimento rimanga 
sempre entro i limiti di tolleranza 
concordati con il cliente. 
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bancassicura

Una pensione integrativa 
è un investimento nella tua serenità di domani.  

Prima inizi, prima costruisci.

Previdenza 
complementare:  
un atto di responsabilità
Mantieni alto il tuo tenore di vita dopo aver smesso di lavorare.

Luigi Frisenna

Il sistema pensionistico pubblico 
è cambiato per sempre. Negli 
ultimi decenni, infatti, l’equilibrio 

del sistema pensionistico pubblico 
ha subìto profondi mutamenti.

La realtà è che l’assegno statale, da 
solo, non sarà sufficiente a mante-
nere lo stesso tenore di vita che si 
aveva durante gli anni lavorativi.

È in questo scenario che la previ-
denza complementare smette di 
essere considerata un’opzione e si 
impone come la strategia essen-
ziale per tutelare il proprio futuro. 

Parliamo di un sistema di rispar-
mio a lungo termine, affiancato 
alla pensione obbligatoria, finaliz-
zato ad accumulare un capitale o 
una rendita aggiuntiva che, doma-
ni, garantirà la serenità economica 
a cui tutti aspiriamo.
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RICHIEDI
UNA CONSULENZA

https://eventi.bpp.it/infopoint-bpp/
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Individuare il fondo giusto è fondamentale e Banca 
Popolare Pugliese ha scelto il Fondo Pensione Aper-
to Arca Previdenza, che rappresenta un pilastro di 
solidità e leadership in Italia.

Nato nel 1998, Arca Previdenza è oggi tra i leader per 
patrimonio gestito, un dato che testimonia la fiducia 
e l’affidabilità maturate in oltre due decenni di attività. 
La professionalità della gestione e l’ampia gamma di 
linee di investimento consentono a ogni risparmiatore 
di personalizzare il piano in base all’orizzonte tem-
porale, all’età e al profilo di rischio individuale.

La previdenza complementare, in questo contesto di 
continua evoluzione, trascende il ruolo di semplice op-
zione, per diventare l’elemento fondante della piani-
ficazione patrimoniale moderna e responsabile.

Il tempo è il fattore più prezioso e ogni anno di antici-
po nell’adesione si traduce in una maggiore possi-
bilità di crescita del capitale nel lungo periodo.

Banca Popolare Pugliese è a disposizione della cliente-
la per approfondire le tematiche legate all’integrazio-
ne della pensione pubblica e iniziare oggi a garantire 
la serenità finanziaria. 

Scegliere un fondo pensione - uno fra gli strumenti di risparmio 
maggiormente incentivati in Italia - significa mettere il proprio 
futuro al sicuro, godendo di benefici unici e immediati:

massima 
detrazione 
fiscale subito 
Deducibilità dei con-
tributi versati, fino al 
limite di 5.164 euro 
all’anno. Un vantaggio 
immediato che riduce 
l’imponibile e, di con-
seguenza, le tasse da 
pagare oggi;
 

tassazione 
agevolata sui 
rendimenti
Il capitale investito cre-
sce con una tassazione 
estremamente favore-
vole, nettamente infe-
riore a quella applicata 
su qualsiasi altra ren-
dita finanziaria tradi-
zionale;

TFR più 
vantaggioso
 
Per i lavoratori dipen-
denti, destinare il trat-
tamento di fine rap-
porto (TFR) al fondo 
pensione significa ga-
rantirsi una tassazione 
finale molto più conve-
niente di quella ottenu-
ta lasciandolo al pro-
prio datore di lavoro;

flessibilità 
e sicurezza

È possibile richiedere 
anticipazioni per spese 
sanitarie urgenti o per 
l’acquisto della prima 
casa, offrendo una rete 
di sicurezza in caso di 
necessità importanti.

La pianificazione vincente 
non attende, è una scelta  
a partire da adesso.
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ATTENZIONE
alle TRUFFE

Se ti viene richiesto PIN, PASSWORD o 
USERNAME non stai parlando con la tua 

banca. È in atto una truffa sul tuo conto.

Contatta subito il numero verde 800 991499

SCOPRI DI PIÙ
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>>>

educazione finanziaria

La banca  
non chiede mai 
password, 
codici 
o credenziali 
per posta 
elettronica
o chiamando 
direttamente.

Phishing e vishing: 
smascheriamo  
le truffe bancarie
Dalla mail al telefono: qualche consiglio per non cadere nelle frodi

Serena Costa

>>>

Ricevi un’e-mail che sembra 
proprio della tua banca: logo 
perfetto, tono professiona-

le, tutto al posto giusto. Ti dicono 
che c’è un problema con il tuo 

conto e che devi “verificare subi-
to” cliccando su un link, altrimenti 
rischi il blocco. Tu vai di fretta, stai 
uscendo, e senza pensarci troppo 
clicchi. Si apre una pagina identi-

ca al sito della tua banca, in cui ti 
chiedono di inserire le credenzia-
li. E tu lo fai. Dopo qualche ora, ti 
arriva un messaggio vero dal tuo 
istituto di credito: “Hai autorizzato 
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un bonifico di 2.000 euro?”. Pa-
nico. Era una truffa, un classico 
caso di phishing. I truffatori ave-
vano creato una copia perfetta 
del sito e, con le tue credenziali, 
hanno fatto un bonifico dal tuo 
conto. Per fortuna, hai chiamato 
subito la banca, hanno bloccato 
tutto e poi hai sporto denuncia.

IL LIETO FINE, PERÒ, NON 
È SEMPRE ASSICURATO.
Nel 2024, sono aumentati del 
18% i ricorsi avverso le frodi sui 
conti correnti (Relazione 2024 
sull’attività dell’Arbitro bancario 
finanziario a cura di Bankitalia): 
si tratta principalmente di ope-
razioni fraudolente non autoriz-
zate dai correntisti, che vengono 
raggirati con mail che sembrano 
provenire dal proprio istituto di 
credito. Ma una banca “vera” 
non ti chiederà mai dati sensi-
bili via mail (come la password 
del conto online), ma comunica 
con te solo attraverso l’area ri-
servata del tuo home banking. 
Anche leggere attentamente il 
contenuto della mail è importan-
te (toni perentori, errori di orto-
grafia), così come va controllato 

bene l’indirizzo del mittente, che 
potrebbe differire solo per un ca-
rattere rispetto a quello dal quale 
hai ricevuto le comunicazioni del-
la tua banca.

Altra truffa in aumento è quella 
che avviene tramite il vishing. 
Ti chiamano sul telefono fisso 
o sullo smartphone, fornendoti 
dettagli veri, come il tuo nome, 
l’ultima operazione fatta e perfi-
no l’importo dell’ultimo bonifico. 
Chi ti parla è gentile, professio-
nale, si presenta come operato-
re del servizio antifrode e ti dice 
che hanno rilevato movimenti so-
spetti sul tuo conto e che, per si-
curezza, devono trasferire i soldi 
su un “conto ponte” temporaneo. 
Anche in questo caso, la banca 
non chiede mai al cliente di ef-
fettuare una simile operazio-
ne, men che meno per telefono. 
Dunque, che fare? Rispondi che 
richiamerai, prendi nota del nu-
mero, cercalo sul sito web dell’or-
ganizzazione e contattali diretta-
mente. Non chiamare il numero 
che ti ha fornito il chiamante. Av-
verti la tua banca.

MA LA BUONA NOTIZIA C’È.
Con l’entrata in vigore della nuo-
va disciplina europea, dal 9 ot-
tobre scorso, c’è uno strumen-
to di sicurezza in più per chi fa 
bonifici ordinari e istantanei 
per pagamenti online, vendite 
su marketplace e transazioni 
commerciali. Grazie al Vop (Ve-
rification of payee), al momento 
dell’inserimento dei dati per un 
bonifico, la banca verifica auto-
maticamente se l’Iban appartie-
ne davvero alla persona o azien-
da indicata. In tal modo, potrai 
decidere se procedere con l’ope-
razione oppure no.

In ogni caso, vale sempre una 
regola fondamentale: se hai un 
dubbio, contatta la tua banca. 

Se un messaggio 
o una telefonata 
ti creano dubbi, 
contatta subito  
il tuo istituto 
di credito.

Approfondisci  
le regole di sicurezza: 

������
������

https://www.bpp.it/accesso-clienti/sicurezza-online/le-7-truffe-finanziarie-pi%C3%B9-comuni/ti-chiamano-ti-inviano-sms-o-email
https://www.bpp.it/accesso-clienti/sicurezza-online/le-7-truffe-finanziarie-pi%C3%B9-comuni/ti-chiamano-ti-inviano-sms-o-email
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Il Fondo di garanzia Mutui per la prima casa, istituito 
nel 2013, agevola il rapporto tra il cittadino e la ban-
ca, offrendo una garanzia pubblica sul mutuo per 

l’acquisto dell’abitazione principale.
Questo strumento finanziario è rivolto a tutti i cittadini 
che, alla data di presentazione della domanda di mu-
tuo per l’acquisto della prima casa, non siano proprie-
tari di altri immobili a uso abitativo (anche all’estero), 
salvo il caso in cui il mutuatario abbia acquisito la pro-
prietà per successione causa morte, anche in comu-
nione con altro successore, e che siano ceduti in uso 
a titolo gratuito a genitori o fratelli. L’ammontare del 
finanziamento non deve essere superiore a 250.000 
euro ed è prevista una garanzia pubblica del 50%.
Il Fondo riconosce una priorità nell’accesso al bene-
ficio alle seguenti categorie prioritarie, oltre che 
l’applicazione di un tasso effettivo globale (TEG) 
calmierato:

••	 giovani di età inferiore a 36 anni;
••	 giovani coppie coniugate, oppure conviven-

ti more uxorio che abbiano costituito nucleo 
da almeno due anni e in cui uno dei due 
componenti non abbia superato i 35 anni;

••	 nuclei familiari monogenitoriali con figli 
minori conviventi;

••	 conduttori di alloggi di proprietà degli isti-
tuti autonomi per le case popolari;

••	 nuclei familiari che includono tre figli di età 
inferiore a 21 anni e con un ISEE non superio-
re a 40.000 euro annui;

••	 nuclei familiari che includono quattro figli di 
età inferiore a 21 anni e con un ISEE non su-
periore a 45.000 euro annui;

••	 nuclei familiari che includono cinque o più fi-
gli di età inferiore a 21 anni e con un ISEE non 
superiore a 50.000 euro annui.

Inoltre, il Decreto Sostegni bis ha previsto la pos-
sibilità di richiedere l’innalzamento della garanzia 
all’80% per tutti coloro che, rientrando nelle cate-
gorie prioritarie, hanno un ISEE non superiore a 40 
mila euro annui e che richiedono un mutuo superiore 
all’80% del prezzo d’acquisto dell’immobile, compren-
sivo di oneri accessori. 
Tale previsione è stata prorogata fino al 31 dicembre 
2027 dalla legge 207 del 2024 “Bilancio di previsione 
dello Stato per l’anno finanziario 2025 e bilancio plu-
riennale per il triennio 2025-2027”.

Sempre la nuova Legge di Bilancio, infine, ha previsto 
l’introduzione di ulteriori categorie per cui la garan-
zia si può estendere fino al 90% dell’importo del fi-
nanziamento. Tutti i dettagli sono disponibili sul sito 
del Fondo Consap. 

mutui immobiliari
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Mutui giovani  
La prima casa non è più un sogno
Con la garanzia del Fondo Consap è più facile ottenere un finanziamento

Marco Latrofa

Progetta  
in grande:  

ti spetta una garanzia 
pubblica del 50% 

sulla somma richiesta

https://www.bpp.it/privati/persone-e-famiglie/mutui/prodotti/mutuo-prima-casa-fondo-garanzia-consap/mutuo-consap
https://www.bpp.it/privati/persone-e-famiglie/mutui/prodotti/mutuo-prima-casa-fondo-garanzia-consap/mutuo-consap
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ACQUISTA UNA CASA
ECOSOSTENIBILE

E SCOPRI I VANTAGGI

MUTUO
GREEN

SCOPRI DI PIÙ

https://eventi.bpp.it/mutuo-green/?utm_source=qrcode&utm_medium=locandina&utm_campaign=mutuogreen_1024
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“Ama&Proteggi”,  
vivere sereni dentro e fuori casa
Una soluzione multigaranzia pensata per proprietari e inquilini

Luigi Frisenna

ESSERE al SICURO
è la tua PRIORITÀ
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Puoi tutelare  
la tua abitazione 
da un’ampia 
gamma di pericoli:  
furto, incendio, 
guasti e rischi 
ambientali.

In risposta all’evoluzione dei rischi 
domestici e privati, Banca Popo-
lare Pugliese e Arca Assicurazioni 

ridefiniscono la protezione abitati-
va con una soluzione all’avanguar-
dia: “Ama&Proteggi - Casa a modo 
tuo”.

Non una semplice polizza, ma uno 
strumento multigaranzia progetta-
to per offrire una protezione a 360 
gradi sia per l’immobile, sia per la 
responsabilità civile della famiglia.

L’offerta, pensata per essere inclu-
siva, è idonea sia per il proprietario 

che per l’inquilino, permettendo a 
entrambi di disporre di copertu-
re dinamiche adeguate al proprio 
modo di vivere e utilizzare la casa.

A differenza delle coperture tradi-
zionali, “Ama&Proteggi” consolida 
la protezione contro i rischi più cri-
tici e si distingue per la sua capacità 
di tutelare l’abitazione da un’ampia 
gamma di pericoli. La copertura 
base include i rischi più comuni 
(incendio, furti e guasti), ma si 
può estendere ai rischi ambientali, 
come il terremoto e le alluvioni.
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Una svolta strategica  
con cui prenderti 
cura non solo  
del tuo immobile,  
ma anche della  
tua sfera digitale  
e personale.

STILE GREEN
Per chi è particolarmente attento alla sostenibilità, è essenziale 
per la transizione energetica e prevede la tutela di impianti 
fotovoltaici, sistemi di accumulo di energia e colonnine di 
ricarica domestiche.

STILE IN LIBERTÀ
Fondamentale per la serenità quotidiana, assicura i danni 
da responsabilità civile (a persone o cose terze) causati 
dall’assicurato o dal nucleo familiare anche al di fuori 
dell’abitazione.

STILE AMICI A 4 ZAMPE	  
Un servizio concreto e mirato, prevede il rimborso per il 
pernottamento di cani o gatti in strutture dedicate, qualora 
l’abitazione subisca danni tali da renderla inagibile o 
l’assicurato debba essere ricoverato.

STILE DIGITAL	   
La risposta all’era della connettività, garantisce assistenza 
cyber avanzata e protezione dai danni derivanti dalla lesione 
della reputazione online.

“Ama & Proteggi - Casa a Modo Tuo”, dunque, rappresenta una 
svolta strategica nel settore, ponendosi come una soluzione in grado di 
prendersi cura non solo della casa in ogni suo angolo, ma anche della 
sfera digitale e personale. Una protezione a 360 gradi, che ti farà sentire 
molto più sereno. 

La protezione, inoltre, non si limita ai danni fisici: questo prezioso stru-
mento integra una vasta gamma di servizi di assistenza, assicurando il 
rapido intervento di artigiani specializzati per ogni necessità.

Approfondisci  
le regole di sicurezza: 
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https://www.bpp.it/privati/bancassicura/protezione-casa-e-imprevisti/prodotti/proteggi-la-tua-casa/ripara-casa
https://www.bpp.it/privati/bancassicura/protezione-casa-e-imprevisti/prodotti/proteggi-la-tua-casa/ripara-casa


impieghi a imprese

Banca Popolare Pugliese pro-
segue nel suo impegno di 
costruzione di un rapporto 

sempre più stretto tra istituti di 
credito e sistema produttivo del 
Sud Italia.
Prova concreta di questa mission 
è stata la partnership accordata 
dalla banca al quinto incontro del 
ciclo “Il Credito Amico”, dedicato 
allo “Sviluppo d’impresa e politi-
che per il territorio: finanziamenti, 
incentivi pubblici e trasformazio-
ne competitiva”. L’evento, che si è 
svolto lo scorso 23 ottobre nella 
sede di Confindustria Beneven-
to, è stato promosso da quest’ul-
tima, in collaborazione con ANCE 
Benevento e l’Ordine dei Com-
mercialisti ed esperti contabili 
di Benevento.
Il ciclo di seminari, ideato dal vice-
presidente di Confindustria Bene-
vento con delega al credito, Filip-
po Liverini, è nato con l’obiettivo 
di creare «un ponte stabile di col-
legamento tra due mondi diversi, 
appunto, le banche e le imprese».
E BPP ha colto questa occasione 
per portare avanti un confronto 
reale, in cui banca, imprese e isti-
tuzioni potessero costruire insie-
me le basi di un futuro prospero 
e condiviso.

In particolare, il direttore com-
merciale di BPP, Luigi Arigliano, è 
intervenuto su “Sostenibilità e cre-
dito: cosa cambia per le imprese e 
come prepararsi”, approfonden-
do il rapporto sempre più forte 
tra sostenibilità (ESG) e credito e 
spiegando come le imprese pos-
sano prepararsi a uno scenario in 
cui i fattori ambientali, sociali e di 
governance diventeranno sempre 
più centrali nelle valutazioni ban-
carie. Ad Andrea Candido, diret-
tore crediti BPP, invece, è spettato 
il compito di illustrare le oppor-
tunità offerte dalla ZES Unica del 
Mezzogiorno in termini di incen-
tivi fiscali, semplificazione ammi-
nistrativa e supporto alla crescita 
delle imprese locali. Le conclusioni 
sono poi state affidate al diretto-
re generale della banca, Mauro 
Buscicchio, che ha commentato: 
«Per la banca, l’evento rappresen-
ta un’importante occasione per 
ribadire la nostra vicinanza al ter-
ritorio e al sistema produttivo del 
Sud Italia. È un segnale che va oltre 
la semplice erogazione di credito: 
significa instaurare relazioni dura-
ture e di fiducia tra banca e impre-
sa. Ai clienti imprenditori e profes-
sionisti di BPP rinnoviamo l’invito a 
cogliere questi momenti come op-
portunità concrete: prepararsi agli 
scenari futuri significa innanzitutto 
avere consapevolezza dei nuovi 

driver (sostenibilità, innovazione, 
incentivi territoriali) e confrontarsi 
attivamente con il proprio interlo-
cutore bancario».
Nel corso dell’incontro, sono in-
tervenuti per i saluti istituzionali 
anche Flavian Basile (Presidente 
ANCE Benevento) ed Erminia Cuo-
mo (vicepresidente dell’Ordine dei 
Commercialisti di Benevento). 
Numerosi i vantaggi, dunque, che 
sono scaturiti dalla partecipazio-
ne al seminario di Confindustria: 
i clienti imprenditori hanno avuto 
l’opportunità di comprendere l’e-
voluzione dei criteri di accesso al 
credito, i nuovi strumenti finanziari 
e come preparare al meglio una 
richiesta di finanziamento. BPP, 
dal canto suo, ha posto l’accento 
sul suo ruolo di consulenza e non 
solo di erogazione del credito, po-
sizionandosi come interlocutore 
proattivo e non solo tecnico: in un 
mondo che cambia sempre più 
velocemente, la capacità di coglie-
re le opportunità passa anche da 
una banca che ascolta, propone e 
accompagna.
Chiunque sia interessato ad ap-
profondire temi come sostenibi-
lità, ZES, incentivi e credito potrà 
dunque trovare referenti validi 
proprio in BPP, per passare dall’i-
dea a un’opportunità concreta. 
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“Il Credito Amico”: 
BPP e Confindustria Benevento a confronto
La banca, le imprese e le istituzioni dialogano per costruire insieme il futuro

Fernando Tamburrano

https://confindustriabn.it/bacheca/news/il-credito-amico-il-5-appuntamento-targato-bpp/
https://confindustriabn.it/bacheca/news/il-credito-amico-il-5-appuntamento-targato-bpp/


Quattro soluzioni, un solo obiettivo: 
far crescere la tua impresa

Messaggio pubblicitario con finalità promozionale. Per le condizioni economiche e contrattuali dei prodotti e dei servizi illustrati è 
necessario fare riferimento ai Fogli Informativi a disposizione della clientela presso le Filiali e sul sito www.bpp.it. La Banca si riserva 
la valutazione dei requisiti per l’accensione dei rapporti e per la concessione della carta e i relativi massimali di spesa da assegnare.

NUOVI 
CONTI CORRENTI 
BUSINESS

SCOPRI DI PIÙ

https://conticorrenti.bpp.it/conti-business/
https://conticorrenti.bpp.it/conti-business/


Storie di vita, passione, successi... 
il Cliente si racconta

Intervista a Giancarlo Negro,
Amministratore Delegato di Links S.p.A.
a cura di Serena Costa

Le relazioni umane  
al centro della tecnologia
Dal marketing dei dati alla 
solidarietà LINKS SPA
e la collaborazione con BPP

Le soluzioni in ambito credito e digital 
fornite inizialmente solo a BPP
sono poi diventate oggetto di prodotti 
che abbiamo trasferito al mercato.
Da poco più di un anno, la banca 
è entrata nel capitale di Links,
accompagnandoci in un percorso 
strategico di internazionalizzazione.
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GUARDA ORA 
IL VIDEO 

DELL’INTERVISTA

Riprese e montaggio a cura di 
Aut Fotografia - Parabita (LE)

https://www.youtube.com/watch?v=y0oNVEnWXYw
https://www.youtube.com/watch?v=y0oNVEnWXYw


conti correnti privati & banca telematica
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Gestire il proprio denaro in 
modo semplice, digitale e 
su misura non è mai stato 

così facile. Banca Popolare Puglie-
se propone tre soluzioni pensate 
per rispondere alle diverse esigen-
ze dei clienti, dai più giovani ai più 
esperti, dalle famiglie ai pensionati.

Custodire i propri risparmi attra-
verso un conto corrente, infatti, 
significa affidarli a un prodotto si-
curo, con il vantaggio di usufruire 
di una serie di servizi che BPP ha 
abbinato sapientemente a ciascu-
na soluzione.

Con il Token Mobile 
l’app BPP diventa  
la tua chiave digitale 
dovunque tu sia.

Per gestire un conto,
ci vuole Energy!
Light, Play o Full, scegli la soluzione che più ti assomiglia.

Monica Zilli
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Energy Light: 
essenziale e smart

Pensato per chi preferisce operare 
da remoto, Energy Light è il conto 
ideale per chi non ha bisogno di 
andare in filiale. Con un canone 
mensile di 6 euro, riducibile di 1 
euro in caso di accredito stipendio 
o pensione, offre tutti i servizi 
essenziali: bonifici, domiciliazioni, 
accrediti, carta di debito 
internazionale (gratuita il primo 
anno), internet banking e app 
BPP inclusi. Così come è incluso 
il salvadanaio digitale, grazie al 
quale mettere da parte piccole 
somme in modo automatico. 
È il conto perfetto per chi vive 
connesso e vuole una gestione 
snella e autonoma.

Cosa accomuna  
i conti Energy?
Tutti e tre i conti offrono:

PP	 pagamenti digitali via Nexi Debit  
(Apple Pay, Google Pay, ecc.);

PP 	bonifici istantanei via app 
	 e internet banking;
PP 	prelievi cardless (SmartCash e Smart-TCR);
PP 	cassa veloce in filiale;
PP 	conto deposito per gestire la liquidità;
PP 	salvadanaio digitale per risparmiare  

senza fatica.

Ma le facilitazioni non finiscono qui. Se sei alla ricerca 
di un modo smart per gestire il tuo conto in mobilità 
e con tutta la sicurezza che ti meriti, puoi usare l’app 
BPP come se fosse un token fisico. Come? Basta 
passare al Token Mobile. Grazie a questo strumento, 
accedi e confermi le operazioni che richiedono 
l’autenticazione forte (SCA) via internet banking e 
app BPP, tramite notifiche push sul tuo smartphone 
certificato. Per gestire le tue autorizzazioni, puoi 
scegliere tra PIN, impronta digitale o riconoscimento 
facciale: un modo decisamente veloce, pratico 
e semplice per fare operazioni dovunque tu sia. 
Peraltro, l’app non richiede di essere sempre online: 
puoi accedere al Token Mobile anche in modalità off 
line con QR-code e fotocamera.
Oggi più che mai, BPP sa essere davvero vicina ai suoi 
clienti, offrendo soluzioni a misura di tutti i target. 

Energy Play: 
flessibile e familiare

È la formula ideale per famiglie 
e pensionati con operatività 
media. Il suo punto forte? 
Bonifici online scontati tramite 
app e internet banking. Il 
canone mensile è contenuto 
e include operazioni illimitate 
(escluse quelle in filiale), 
versamenti gratuiti su ATM 
evoluti, pagamenti digitali via 
smartphone e smartwatch, 
carta di debito internazionale 
con quota scontata. È la 
soluzione giusta per chi ha 
figli fuori sede, gestisce spese 
familiari e ricerca un equilibrio 
tra digitale e presenza fisica.

Energy Full: 
completo e vantaggioso

Il conto più ricco della gamma, 
è destinato a famiglie con 
operatività elevata e clienti 
che cercano un servizio 
completo. Include due carte 
di debito internazionali (per 
conti cointestati), bonifici 
online gratuiti e prelievi senza 
commissioni in tutta Italia. Il 
canone mensile può essere 
ridotto fino all’azzeramento, 
grazie a bonus generati da 
operazioni come l’accredito dello 
stipendio, la compravendita 
di titoli, la spesa con carta o 
l’addebito di una rata BPP. Un 
conto che premia chi lo usa 
attivamente.

SCOPRI
TUTTE LE
SOLUZIONI
ENERGY

https://conticorrenti.bpp.it/
https://conticorrenti.bpp.it/


https://www.bpp.it/bpponline/fissa-un-appuntamento
https://www.bpp.it/bpponline/fissa-un-appuntamento


educazione finanziaria

Vuoi acquistare casa?  
Fissa il budget prima di cercare

Con il Voucher 
Pronto Mutuo BPP  
velocizzi la tua 
trattativa
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Marco Latrofa

Trovare la casa giusta è un percorso complesso. “Quale immobile 
posso permettermi? Quale sarà l’importo del mutuo che la banca 
sarà disposta a concedermi?”: sono alcuni dei dilemmi più comu-

ni che attanagliano chi si appresta a compiere questo fatidico passo.

Spesso, la ricerca inizia senza avere una risposta certa a queste do-
mande, con il rischio di investire tempo ed energie su immobili che 
potrebbero rivelarsi al di fuori della propria portata finanziaria.

Per rispondere a questa esigenza concreta, Banca Popolare Pugliese 
ha introdotto un nuovo servizio, il Voucher ProntoMutuo BPP. Si trat-
ta di uno strumento che inverte l’approccio tradizionale, poiché per-
mette al cliente di conoscere in anticipo se la banca è disponibile a 
finanziare un determinato importo, prima ancora che l’immobile sia 
stato scelto.

Il servizio consiste in una vera e propria delibera reddituale. Di fat-
to, la banca valuta la concedibilità di un mutuo (fondiario o ipotecario) 
per l’acquisto di una prima o seconda casa, basandosi esclusivamente 
sulla documentazione e sui parametri reddituali del richiedente. La va-
lutazione della garanzia immobiliare, elemento normalmente richiesto 
dalla perizia sull’immobile, viene invece posticipata.
Questo servizio viene rilasciato gratuitamente dall’istituto di credito.

I VANTAGGI PRATICI PER CHI ACQUISTA

Disporre di questa pre-approvazione offre due vantaggi significativi. 
Prima di tutto, consente all’aspirante mutuatario di indirizzare la ricer-
ca dell’immobile in modo molto più mirato, concentrandosi solo sulle 
proprietà all’interno di un budget già definito e approvato.

In secondo luogo, il voucher velocizza la trattativa immobiliare. Po-
ter dimostrare al venditore di avere già una disponibilità finanziaria cer-
ta da parte della banca rafforza la posizione dell’acquirente.

VALIDITÀ E CONDIZIONI

Il Voucher ProntoMutuo BPP ha una validità di 60 giorni dal momento 
del rilascio. Entro questo periodo, il cliente può individuare l’immobile 
e procedere con la richiesta di mutuo definitiva, a patto che, natural-
mente, le sue condizioni reddituali, familiari e di indebitamento non 
abbiano subito modifiche rispetto al momento della richiesta iniziale. 

������
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http://bpp.it/prodotti/voucher-mutui
http://bpp.it/prodotti/voucher-mutui


educazione finanziaria

Se ne è parlato a Matera nell’ambito  del  “Salotto finanziario private banking”, 
organizzato da BPP in collaborazione con M’eteria Ius.

Passaggio generazionale  
del patrimonio
La banca ti aiuta a pianificare per tempo

Fernando Tamburrano
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Il passaggio generazionale del patrimonio familiare 
è il trasferimento di beni, proprietà e attività, come 
immobili o aziende, da una generazione all’altra, 

che richiede una pianificazione strategica per evitare 
conflitti e garantire la continuità. Questo il tema af-
frontato nel “Salotto finanziario private banking” 
di Banca Popolare Pugliese, che si è svolto a otto-
bre scorso nella Casa delle Tecnologie emergenti di 
Matera. L’evento, organizzato dalla banca insieme 
alla società benefit M’eteria Ius, è stato moderato 
da Antonio Bianchi, responsabile M’eteria Ius, e ha 
visto gli interventi di Eustachio Cardinale, docente 
di Diritto commerciale Unibas e presidente Cda M’e-
teria Ius, di Fabrizio Tangorra, notaio di Altamura, di 
Giovanni Carloni, Ceo Ebaf Consulting, e di Fabio 
Montagna, responsabile coordinamento consulenti 
zona nord di BPP.

DOTTOR MONTAGNA, QUANTO È IMPORTANTE 
LA PIANIFICAZIONE FINANZIARIA PER LA SALUTE 
DELL’IMPRESA E PER LA SUA LONGEVITÀ?

È fondamentale: l’azienda, infatti, è una parte impor-
tante del patrimonio dell’imprenditore. Prepararsi al 
passaggio generazionale vuol dire arrivare nelle con-
dizioni ideali per offrire continuità sia all’azienda, che 
al patrimonio, ed evitare conflitti di vario genere.

 

QUALI SONO GLI STRUMENTI CHE FAVORISCONO 
IL PASSAGGIO GENERAZIONALE?

Uno degli strumenti più importanti è sicuramente il 
patto di famiglia, su cui è intervenuto il notaio Tan-
gorra, che rappresenta l’unica eccezione legalmente 
riconosciuta al divieto generale dei patti successori 
in Italia. Con il patto di famiglia, il titolare dell’azienda, 
mentre è ancora in vita, può trasferire l’azienda a uno 
o più discendenti permettendo, da un lato, di pianifi-
care il passaggio dell’impresa a un erede in maniera 
certa e, dall’altro, di stabilire le liquidazioni agli eredi 
legittimari non assegnatari. In quest’ultimo aspetto, 
per esempio, la banca può aiutare a individuare le 
risorse necessarie a liquidare i non assegnatari.

QUALI SONO GLI ALTRI STRUMENTI  
CON CUI FAVORIRE IL PASSAGGIO 
GENERAZIONALE DEL PATRIMONIO?

Le polizze vita rappresentano un ottimo strumento 
per dotare gli eredi di una disponibilità finanziaria 
post mortem e poter così fare fronte a spese im-
provvise e urgenti. Peraltro, stipulare una polizza 
vita comporta diverse agevolazioni fiscali, in quanto 
è esente dalle imposte di successione e non rientra 
nell’asse ereditario. Insieme alle polizze vita non biso-
gna trascurare l’importanza delle polizze danni, che 
hanno l’obiettivo di tutelare il patrimonio. Occorre 
tener presente che esiste un pre e un post passag-
gio generazionale ed è compito della banca mettere 
i clienti nelle migliori condizioni di affrontare tutti gli 
eventi. Stipulare polizze a copertura del rischio pre-
morienza o tutelarsi dai danni derivanti da spese me-
diche impreviste con una polizza salute sono esempi 
concreti per preservare il patrimonio. 

CHE COS’È LA POLIZZA KEY MAN?

È un ulteriore strumento di tutela in favore dell’im-
presa, allorché viene meno una sua figura chiave e 
perciò ci si trova di fronte a un vuoto operativo che 
può causare danni economici rilevanti. In tal caso, la 
polizza Key Man offre un indennizzo che può essere 
utilizzato per affrontare i costi derivanti dalla perdita 
della figura chiave. Come BPP, abbiamo stipulato una 
convenzione con Arca Assicurazioni, che consente di 
avere una liquidità immediata al venir meno del do-
minus aziendale.

QUAL È L’OBIETTIVO DEI SALOTTI FINANZIARI 
ORGANIZZATI DA BPP?

Obiettivo principale dei salotti finanziari è sensibi-
lizzare famiglie, aziende e professionisti su vari ar-
gomenti che incidono concretamente sulla loro vita 
economica. La banca è da sempre orientata a fornire 
la migliore consulenza alla propria clientela, investen-
do nella formazione dei propri consulenti. In tema di 
passaggio generazionale, per esempio, l’accordo tra 
la nostra banca e la società di consulenza Ebaf Con-
sulting sta consentendo di costruire professionalità 
in grado di gestire la consulenza patrimoniale. 
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Una buona 
pianificazione 

patrimoniale  
non riguarda  
solo l’eredità,  

ma la continuità 
di un progetto 

imprenditoriale.



Accedi al tuo
Check Impresa

https://eventi.bpp.it/finanziamenti-imprese_2/
https://eventi.bpp.it/finanziamenti-imprese_2/


Se hai tra i 18 e i 36 anni e sei in cerca di un 
conto corrente flessibile, digitale e senza costi 
fissi, Banca Popolare Pugliese ha pensato pro-

prio a te. Energy Young Under 36 è la soluzione 
ideale per chi studia, lavora o semplicemente vuo-
le gestire il proprio denaro in modo smart e senza 
complicazioni.

Con Energy Young Under 36 puoi ricevere l’accredi-
to dello stipendio o della borsa di studio, effettuare 
bonifici, pagamenti e prelievi in Italia e all’estero, 
tutto a canone zero. E non è solo una questione di 
risparmio: è una scelta di autonomia e semplicità.

Il conto è accessibile da qualsiasi canale: online via 
pc, tablet o smartphone, tramite ATM, cassa veloce 

o direttamente in filiale. Inoltre, questo prodotto è 
stato formulato anche per chi vive fuori sede: gra-
zie all’app BPP e all’internet banking, puoi gesti-
re il tuo conto ovunque ti trovi, in totale libertà.

E anche i tuoi acquisti internazionali diventano più 
convenienti: aprendo il tuo conto Energy, avrai in-
fatti diritto a una carta di debito internazionale 
Nexi debit, che ti permette di prelevare e pagare 
in tutto il mondo a canone gratuito per il primo 
anno. Un vantaggio concreto per chi viaggia, studia 
all’estero o semplicemente vuole sentirsi libero di 
muoversi. Dopo di che, il canone della Nexi debit 
godrà di condizioni agevolate, così come i bonifici 
SEPA e i bonifici istantanei.

Pianifica  
le tue 

spese future 
grazie al 

salvadanaio 
digitale.

conti correnti privati & internet banking

Energy Young  
Under 36
Zero canone e massima libertà.

Monica Zilli

>>>
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https://www.bpp.it/prodotti/salvadanaio-digitale-bpp
https://www.bpp.it/prodotti/salvadanaio-digitale-bpp
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Ma Energy Young Under 36 non si ferma qui. Se ri-
sparmiare ti sembra una missione impossibile, arriva 
in tuo aiuto il salvadanaio digitale, un servizio gra-
tuito che ti permette di accantonare piccole somme 
in modo automatico e regolare. Un vero e proprio 
“porcellino tecnologico” che si riempie giorno dopo 
giorno, senza fatica.
Come funziona? Puoi scegliere di versare importi 
volontari quando vuoi, oppure attivare l’arrotonda-
mento automatico: ogni pagamento effettuato con 
la carta viene arrotondato all’euro superiore, e la 
differenza finisce nel tuo salvadanaio. Se acquisti un 
biglietto da 7,20 euro, per esempio, sul conto vengo-
no addebitati 8 euro e gli 80 centesimi vanno diret-
tamente nel tuo fondo risparmio.
Nel tempo, queste piccole cifre possono trasfor-
marsi in grandi opportunità: una vacanza, una 

bicicletta, un regalo speciale o semplicemente un 
fondo per affrontare spese future come il bollo auto 
o la manutenzione della caldaia. E se hai bisogno 
di recuperare i tuoi risparmi, puoi farlo in qualsiasi 
momento, anche prima di aver raggiunto l’obiettivo 
prefissato.
Vuoi accelerare il tuo sogno? Condividi l’iban del tuo 
conto BPP con amici e parenti e raccogli contributi 
per il tuo progetto. Basta ricordarsi di trasferire le 
somme ricevute sul tuo obiettivo e il salvadanaio di-
gitale farà il resto.
Energy Young Under 36 è più di un conto: è uno 
strumento pensato per accompagnarti nella tua cre-
scita, con servizi su misura e una gestione semplice 
e trasparente. Perché il futuro si costruisce anche 
partendo da qui. 

Altri servizi gratuiti inclusi nel pacchetto:

INTERNET BANKING 
DISPOSITIVO  
+ TOKEN MOBILE

SALVADANAIO
DIGITALE

BANCOMAT 
PAY

SMARTCASH  
SU ATM BPP

5 PRELIEVI 
GRATUITI  
SU ATM ESTERO

10 PRELIEVI 
GRATUITI 
SU ATM/SEPA

SMART-TCR  
SU CASSE VELOCI  
BPP

MOBILE PAYMENTS: 
APPLE PAY, GOOGLE PAY, 
SAMSUNG PAY E ALTRI
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Il futuro inizia 
dal tuo conto

https://conticorrenti.bpp.it/energy-young/
https://conticorrenti.bpp.it/energy-young/


Messaggio pubblicitario con finalità promozionale. Per le condizioni economiche e contrattuali dei prodotti e dei 
servizi illustrati è necessario fare riferimento ai Fogli Informativi a disposizione della clientela presso le Filiali e sul 
sito www.bpp.it. La Banca si riserva la valutazione dei requisiti per l’accensione dei rapporti e per la concessione 
della carta e i relativi massimali di spesa da assegnare.

Libera il tuo futuro!

SCOPRI DI PIÙ

https://conticorrenti.bpp.it/energy-young/
https://conticorrenti.bpp.it/energy-young/


bancassicura

Essere banca, oggi, significa affron-
tare sfide che vanno ben oltre la 
dimensione finanziaria. Banca 

Popolare Pugliese ha scelto di distin-
guersi con un impegno concreto ver-
so il benessere delle comunità locali, 
trasformando la propria visione in una 
missione tangibile. Ne è prova il pro-
getto “Corner itinerante per la salu-
te”, realizzato con Arca Assicurazio-
ni e Croce Rossa Italiana, che dall’8 
settembre al 3 ottobre ha animato le 
filiali di Benevento, Foggia, Taranto 
e Brindisi. Per una settimana, cia-
scuna sede ha ospitato spazi dedicati 
alla prevenzione sanitaria, offrendo 
check-up gratuiti e personalizzati a chi 
desiderava intraprendere un percor-
so di consapevolezza e cura.

Non solo finanza, dunque, ma prossi-
mità, ascolto e attenzione: valori tra-
dotti in iniziative capaci di generare 
impatto positivo sul territorio. Come 
ha sottolineato il direttore generale 
Mauro Buscicchio alla Fiera del Le-
vante di Bari, si tratta di una nuova 
concezione di “fare banca”, in cui l’i-
stituto di credito estende il proprio 
ruolo agli ambiti sociali e culturali.  
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Tra settembre e ottobre scorsi, le filiali di Benevento, Foggia, Taranto e Brindisi  
hanno ospitato spazi dedicati in cui poter effettuare check-up gratuiti

Corner itinerante  
per la salute: 
BPP promuove la prevenzione  
con un gesto concreto

Affidarsi a una 
polizza sanitaria 
è un atto di 
consapevolezza  
e di serenità  
per il futuro.

Serena Costa



Centinaia di persone hanno po-
tuto usufruire di esami come mi-
surazione della pressione e 
dell’ossigenazione, analisi del 
peso e della composizione cor-
porea ed elettrocardiogramma, 
ricevendo un report finale per-
sonalizzato. Un gesto semplice 
ma significativo, che riflette la vo-
lontà di BPP di essere utile e pre-
sente nella vita quotidiana.

Le filiali si sono trasformate in 
punti di incontro tra cittadini e 
professionisti della salute, veri 
presìdi temporanei di prevenzio-
ne e cultura sanitaria. Questi ap-
puntamenti hanno rappresentato 
l’avvio di un percorso orientato alla 
consapevolezza: la prevenzione 
richiede costanza, monitoraggi 
periodici e attenzione alle proprie 
condizioni individuali, all’età e alle 
abitudini. Per costruire un futuro 
più sereno occorre affidarsi a stru-
menti che, da semplici supporti, si 
sono evoluti in alleati nella tutela 
del benessere.

In questa prospettiva, si inserisce 
la collaborazione con UniSalute, 
partner scelto da BPP per offrire 

soluzioni assicurative su mi-
sura e accessibili direttamen-
te in filiale. UniSalute è la prima 
compagnia sanitaria in Italia per 
numero di clienti gestiti, con oltre 
11 milioni tra famiglie, lavoratori e 
iscritti a fondi professionali, grazie 
a un servizio efficiente e tecnolo-
gicamente avanzato. Nel dettaglio, 
la polizza salute ACUORE di Arca 
Assicurazioni garantisce una co-
pertura valida in tutto il mondo: 
ricoveri, cure oncologiche, visite 
specialistiche, prestazioni odon-
toiatriche, analisi di laboratorio e 
indennità per stati di non autosuf-
ficienza temporanea. 

Con l’app UniSalute, il servizio 
Memosalute e il sito dedicato, è 
possibile prenotare, ricevere pro-
memoria e gestire ogni prestazio-
ne in modo semplice e immediato.

Ma il vero valore aggiunto resta 
la visione: quella di una banca 
che non si limita a erogare servizi, 
bensì partecipa attivamente alla 
costruzione di una cultura del be-
nessere diffusa e inclusiva, capace 
di intrecciare finanza, salute e co-
munità. 

Non solo finanza,  
ma prossimità, 
ascolto e protezione: 
questi i valori di una 
banca del territorio.
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https://www.bpp.it/privati/bancassicura/protezione-salute/prodotti/metti-al-sicuro-la-tua-salute/arca-acuore
https://www.bpp.it/privati/bancassicura/protezione-salute/prodotti/metti-al-sicuro-la-tua-salute/arca-acuore
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Quando l’estate si ritira 
dalle scene, sulla Puglia 
si staglia l’ombra lunga di 

miti e leggende che invitano a 
fare piano, a fermarsi in ascolto: 
dietro una bellezza manifesta e 
illuminata dal sole si celano storie 
crepuscolari dal sapore mistico, a 
tratti gotico.

Risale a ben 1.500 anni fa la 
leggenda che ha reso Monte 
Sant’Angelo, sullo sperone me-
ridionale del promontorio del 
Gargano, una delle più impor-
tanti mete di pellegrinaggio inter-
nazionale rivolto a san Michele 
Arcangelo: si dice infatti che dal 
490 al 493 d.C. il condottiero di 
Dio sia apparso per ben quat-
tro volte all’interno di una grotta 
sul Monte Gargano. E fu dunque 

proprio lì che i pastori foggiani 
decisero di erigere il santuario 
dedicato a san Michele, che nel 
2014 il National Geographic ha 
inserito tra le dieci grotte sacre 
più belle al mondo. E che nel 
2011 è entrato nella lista dei beni 
patrimonio dell’umanità tutela-
ti dall’UNESCO, come parte del 
sito seriale “I Longobardi in Italia, 
i luoghi del potere (568-774 d.C.)”. 
Ma c’è anche un’altra leggenda 
medievale che aleggia su que-
sto luogo sacro così amato da 
migliaia di fedeli di tutto il mon-
do. Si narra che quello di Monte 
Sant’Angelo sia uno dei sette san-
tuari che formano la spada con 
cui l’arcangelo sconfisse il male 
sulla terra: la cosiddetta “linea 
di San Michele” unirebbe ideal-

mente i siti dedicati al santo ed 
eretti in Irlanda, Gran Bretagna, 
Francia, Piemonte, Puglia, Grecia 
e Israele. Quest’ultima, infatti, 
rappresenterebbe lo squarcio 
della spada con cui l’Arcangelo 
fece sprofondare il diavolo negli 
inferi. Ciò che è invece tangibile 
e manifesto alla vista di ciascun 
visitatore è la solenne iscrizione 
che campeggia all’ingresso del 
tempio: Terribilis est locus iste/
Hic domus dei est/ et porta co-
eli, “Terribile (che incute timore) è 
questo luogo. Qui è la casa di Dio 
e la porta del cielo”.

Nel cuore della Puglia, a Bari, 
sembra che un tempo il centro 
storico fosse sede privilegiata di 
incantesimi malefici. 

Misteri di Puglia:  
il turismo che non ti aspetti
Racconti di paesaggi e monumenti tra devozione  
e tradizioni popolari.

Serena Costa
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Basta fare una passeggiata nel 
borgo medievale, in direzione di 
corte della Cavallerizza, dove 
sorge U arche d’la Masciare: 
è qui, sotto questo arco a tutto 
sesto, che si incontravano le stre-
ghe di Bari, dette appunto le ma-
sciàre, donne molto belle, ma al-
trettanto malvagie, che irretivano 
gli uomini più deboli rendendoli 
mariti o amanti e inconsapevoli 
strumenti dei loro artifizi magici. 
La loro vera identità veniva fuori 
solo di notte, allorché le streghe 
salivano sul punto più alto della 
casa, si cospargevano di olio ma-
sciàro, pronunciando la famosa 
formula magica: Sop’a spine e 
ssop’a saremìinde/M’àgghi’acch-
ìa a Millevìinde (“Su spine e su 
sarmenti, mi troverò a Beneven-
to”). Dopo di che, si trasformava-
no in gatte nere e si incontravano 
nel cuore della città per lanciare 
il malocchio e fare incantesimi a 
chi avesse parlato male di loro 
durante il giorno. Chiunque nei 
pressi dell’arco incontrasse un 
gatto nero, doveva farsi il segno 
della croce tre volte e ripetere 
Driana meste ca va pela vì, deg-
ghìa ngondrà Gesù, Gesèppe e 
Marì (“Maestra Diana che vai par 
la via, devo incontrare Gesù, Giu-
seppe e Maria”). E così, poteva 
ritenersi salvo dal malocchio.

Se durante una notte tempe-
stosa vi pare di udire un suono 

sinistro di campane provenire 
dal mare, allora non potete che 
essere sulle scogliere del Cana-
le del Rio, meravigliosa cala na-
turale posizionata esattamente 
tra Tricase e Marina Serra. È qui 
che, in un tempo lontano, sareb-
be andata in scena la leggenda 
popolare del principe e del suo 
amico diavolo. La storia racconta 
che il principe fosse una persona 
crudele e avida, che soleva eli-
minare fisicamente chiunque lo 
disturbasse. I contadini del luogo 
gli avevano chiesto più volte di 
poter erigere una chiesa dedica-
ta alla Madonna di Costantinopo-
li e, dopo molte esitazioni, l’uomo 
si consultò niente meno che con 
Satana. Quest’ultimo, come sua 
consuetudine, gli propose un 
patto malefico: avrebbe costrui-
to la chiesa in una sola notte, se 
in cambio il principe avesse of-
ferto all’interno di quest’ultima 
un’ostia consacrata a un capro-
ne, emblema del diavolo stesso. 
Una volta eretta la chiesa, però, il 
pur malvagio principe ebbe timo-
re dell’ira divina e non rispettò il 
patto. Allora Satana fece scop-
piare una tempesta che trascinò 
fino al letto del Canale del Rio le 
campane dell’edificio sacro. Gli 
ingressi del tempio furono mura-
ti per imprigionare lo spirito del 
maligno, che però torna a farsi 
sentire ogniqualvolta ci sia una 
mareggiata nel Canale. 



Le forme
dell’inclusione
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La Banca Popolare Pugliese ha avviato e sta 
concludendo il percorso per il conseguimen-
to della Certificazione sulla Parità di Genere, 

un riconoscimento che valuta le politiche messe in 
atto per garantire pari opportunità nel contesto 
lavorativo. L’iniziativa arriva insieme all’approva-
zione, da parte del Consiglio di amministrazione, 
di una Policy sulla diversità, equità e inclusione 
e alla creazione di un Comitato interno chiamato 
a guidare l’intero processo. Il suddetto Comitato 
Guida è coordinato dal Direttore Generale Mau-
ro Buscicchio e riunisce diverse figure dell’istituto: 
Romina Rizzo, responsabile del Sistema di Gestio-
ne per la parità di genere (SGPG), e i dipendenti 
Francesca Vitali, Giovanni Paolo Zippo e Giusy 
Cavuoto. 

La scelta della Banca si inserisce in un quadro in-
ternazionale ed europeo più ampio, in cui la parità 
di genere viene indicata come una delle leve prin-
cipali per costruire società più sostenibili. Dall’A-
genda 2030 alla Missione 5 del PNRR, infatti, la 
questione di genere è riconosciuta come uno degli 
elementi centrali per la crescita economica e il raf-
forzamento della coesione sociale. 

Per Romina Rizzo, l’impegno della Banca non rap-
presenta un semplice adeguamento alle linee 
guida istituzionali: «La parità di genere deve tra-
sformarsi in un progetto condiviso, capace di 
migliorare la qualità dell’ambiente lavorativo e il 
benessere delle persone, offrendo a ciascuno reali 
possibilità di sviluppo professionale». 

Per il Direttore Generale Buscicchio, che vede nella 
certificazione uno strumento ben più significativo 
di un riconoscimento formale, «una Banca come la 
nostra, vicina alle comunità, non può ignorare il 
peso che la disparità di genere ha sul tessuto eco-
nomico e sociale. Ridurre questo divario signifi-
ca contribuire al progresso del Paese»; ricorda 
inoltre che, «secondo le analisi della Commissione 
europea, la mancata parità occupazionale tra uo-
mini e donne costa annualmente ai Paesi membri 
centinaia di miliardi di euro (dati Eurostat)». 

Con questo percorso, la Banca intende consolida-
re un impegno già assunto negli anni: promuo-
vere un ambiente di lavoro capace di offrire 
opportunità concrete e accessibili a tutti, con 
ricadute positive in termini sociali. 

Parità di genere,
un piano per inclusione e diritti 
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https://www.bpp.it/sostenibilita/certificazione-parita-di-genere
https://www.bpp.it/sostenibilita/certificazione-parita-di-genere
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38 Il panorama del risparmio 
è di nuovo in piena trasfor-
mazione. Dopo un periodo 

caratterizzato da rendimenti 
particolarmente elevati, stia-
mo assistendo a una nuova in-
versione di tendenza: i tassi di 
mercato, in seguito alle decisio-
ni delle banche centrali, hanno 
iniziato una progressiva fase di 
discesa.

Per i risparmiatori, questo sce-
nario crea una finestra di op-
portunità strategica: quella 
attuale potrebbe essere l’occa-
sione giusta per “bloccare” i 

tassi ancora vantaggiosi of-
ferti dai depositi vincolati, met-
tendosi così al riparo da futuri e 
probabili ribassi.

Banca Popolare Pugliese affian-
ca alle proprie soluzioni di ri-
sparmio gestito, assicurativo e 
amministrato un’offerta com-
pleta di depositi vincolati. Ma 
come orientarsi in questo nuo-
vo contesto per cogliere le varie 
opportunità? Sebbene la finalità 
sia simile – far fruttare la liquidi-
tà – le caratteristiche cambiano.

raccolta di durata

Fai fruttare i tuoi capitali
Marco Latrofa

Tassi e risparmi: 
la guida BPP ai depositi vincolati

Fai una scelta strategica!
Approfitta adesso dei tassi ancora 

vantaggiosi e aggira i ribassi futuri!

RICHIEDI
UNA CONSULENZA

https://eventi.bpp.it/infopoint-bpp/
https://eventi.bpp.it/infopoint-bpp/
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Conoscere le differenze è il primo passo per scegliere la soluzione su misura per le proprie esigenze. 
Facciamo chiarezza.

Meritano, inoltre, una citazione i cosiddetti Piani di Accumulo (PAC), adatti a tutti coloro che desiderino 
accantonare mensilmente, in maniera automatica, somme per un periodo di lunghezza prestabilita, al termine 
del quale viene riconosciuto un interesse sul deposito costituito. 

PRODOTTO LIBRETTO RISPARMIO VINCOLATO CONTO DEPOSITO CERTIFICATO DI DEPOSITO

IMPORTO MINIMO  10.000€  1.000€ (privati) o 50.000€ (imprese)  1.000€ 

TASSO  Step-up, aumenta col passare degli anni  Fisso  Fisso 

INTERESSI Posticipati, cedola unica anticipati, cedola unica Posticipati, cedola periodica  
o cedola unica

IMPOSTA DI BOLLO 34,20 € annui 0,2% annuo su capitale depositato 0,2% annuo su capitale depositato

RITENUTA FISCALE INTERESSI 26% 26% 26%

SVINCOLO ANTICIPATO Consentito totale o parziale Consentito solo totale Consentito previa autorizzazione  
della banca

PENALE ESTINZIONE 
ANTICIPATA no "Interessi maturati remunerati a tasso base 

0,10% (privati) o 0,50% (imprese)"
sì, calcolata in base al vincolo residuo, 
non intacca il capitale iniziale

CERTIFICATO DI DEPOSITO

Principali caratteristiche

•	 interessi: cedole periodiche o in un’unica soluzione a scadenza •	 penale estinzione anticipata: calcolata in base al vincolo residuo

•	 fiscalità: imposta di bollo percentuale 0,2% - aliquota ritenuta 
fiscale 26%

•	 importo minimo vincolabile: da 1.000 euro.

•	 svincolo anticipato deposito: possibile solo totale e su 
autorizzazione della banca

Ideale per i clienti che
•	 non intendono disinvestire in anticipo •	 sono soci BPP e possono beneficiare di maggiorazioni fino 

allo 0,50% in più rispetto al tasso standard in vigore•	 desiderano un flusso cedolare

LIBRETTO DI RISPARMIO VINCOLATO

Principali caratteristiche

•	 interessi: tasso CRESCENTE con maxicedola finale pagata a 
scadenza

•	 svincolo anticipato deposito: è sempre possibile svincolare le somme, 
sia parzialmente che totalmente, senza applicazione di penali

•	 fiscalità: imposta di bollo fissa di 34,20 euro - aliquota 
ritenuta fiscale 26% •	 importo minimo vincolabile: da 10.000 euro

Ideale per i clienti che

•	 non intendono disinvestire in anticipo •	 sono soci BPP e possono beneficiare di maggiorazioni fino allo 
0,50% in più rispetto al tasso standard in vigore•	 desiderano un flusso cedolare

CONTO DEPOSITO PRIVATI E CONTO DEPOSITO IMPRESE

Principali caratteristiche

•	 interessi: pagati anticipatamente in unica soluzione al momento 
della sottoscrizione

•	 svincolo anticipato deposito:  è possibile unicamente lo svincolo 
totale, con calcolo degli interessi per il periodo trascorso al tasso 
base dello 0,10% per i privati e 0,50% per le imprese

•	 importo minimo vincolabile: da 1.000 euro

•	 fiscalità: imposta di bollo 0,2% del capitale – aliquota ritenuta 
fiscale 26%

•	 durate: generalmente brevi (6,9 e 12 mesi)

Ideale per i clienti che

•	 ritengono di non dover disinvestire durante il vincolo •	 desiderano essere remunerati anticipatamente

•	 in caso di necessità, possono recuperare immediatamente  
il capitale

•	 imprese che desiderano remunerare i picchi di liquidità 
aziendale



Con Presticredito 
il tuo Sì diventa possibile.

Ho
dettoSì

Alla casa ristrutturata

Messaggio pubblicitario con finalità promozionale. 

https://www.bpp.it/bpponline/richiesta-finanziamento-prestito-personale
https://www.bpp.it/bpponline/richiesta-finanziamento-prestito-personale


impieghi a imprese

Banca Popolare Pugliese rafforza il suo im-
pegno strategico a sostegno del tessuto im-
prenditoriale locale. Grazie all’accordo sotto-

scritto con la Banca Europea per gli Investimenti 
(BEI) e la Banca Popolare di Sondrio, l’istituto di 
credito di Matino mette a disposizione un plafond 
dedicato di 25 milioni di euro, destinato a finan-
ziare i progetti delle imprese operanti nei settori 

chiave dell’agricoltura e della bioeconomia. 
Questa iniziativa non è solo un prodotto finanzia-
rio, ma un patto con il territorio. Come banca for-
temente radicata nella comunità, BPP comprende 
le sfide e le enormi potenzialità di questi settori. 
Per questo, ha lavorato per intercettare fondi eu-
ropei di prim’ordine e per trasformarli in opportu-
nità concrete e accessibili per la clientela.

L’accordo di BPP con BEI e Banca Popolare di Sondrio prevede anche 
tassi d’interesse agevolati e zero imposta sostitutiva

Fernando Tamburrano

AGRI-BEI
Finanziamenti fino a 12,5 milioni di euro 
per agricoltura e bioeconomia

CONSULTA IL DETTAGLIO 
DELL’ACCORDO BEI–BPS

im
pi

eg
hi

 a 
im

pr
es

e

41

>>>

������
������

https://www.eib.org/en/press/all/2025-162-accordo-bei-e-banca-popolare-di-sondrio-per-sostenere-le-imprese-agricole-italiane-con-300-milioni-di-euro?lang=it
https://www.eib.org/en/press/all/2025-162-accordo-bei-e-banca-popolare-di-sondrio-per-sostenere-le-imprese-agricole-italiane-con-300-milioni-di-euro?lang=it
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A CHI SI RIVOLGE L’INIZIATIVA?
Il programma è rivolto al cuore pulsante dell’econo-
mia del Mezzogiorno: le piccole e medie imprese 
(Pmi) con meno di 250 dipendenti e le imprese a me-
dia capitalizzazione (Mid-cap) fino a 3.000 dipendenti.

Il focus è sui settori dell’agricoltura e della bioeco-
nomia, ma è importante sottolineare l’ampiezza di 
questa definizione. Non parliamo solo di produzione 
agricola primaria, ma dell’intera catena del valore.

Sono incluse imprese attive in:

	 produzione agricola e zootecnica;

	 trasformazione agroalimentare (indu-
strie alimentari e delle bevande);

 	 silvicoltura e industria del legno;

	 pesca e acquicoltura;

	 produzione di bioenergia (es. biomasse, 
biocarburanti);

	 commercio all’ingrosso e al dettaglio di 
prodotti alimentari e agricoli;

	 servizi di ristorazione.

L’elenco completo dei codici ATECO (NACE) ammessi 
è vastissimo e copre gran parte delle filiere che defi-
niscono l’eccellenza del nostro territorio.

COSA SI PUÒ FINANZIARE?
I fondi BEI sono destinati a sostenere “sottopro-
getti” con un costo totale fino a 25 milioni di euro, 
per i quali BPP può erogare finanziamenti fino a 
12,5 milioni di euro. La durata minima è di 2 anni.

Gli investimenti ammissibili includono:

	 beni materiali: acquisto, ristruttura-
zione o ampliamento di attivi tangibili 
come nuovi impianti, macchinari, at-
trezzature e immobili aziendali;

	 beni immateriali: costi per Ricerca & 
sviluppo (Rsi), acquisto di brevetti, licen-
ze, software e altri diritti per spingere 
l’innovazione;

	 capitale circolante: finanziamento del 
fabbisogno a medio-lungo termine lega-
to all’attività operativa.

I VANTAGGI PER L’IMPRESA:  
MOLTO PIÙ DI UN TASSO

Accedere ai fondi BEI tramite Banca Popolare 
Pugliese offre due vantaggi economici diretti, 
chiari e immediati:

1	 tasso di interesse agevolato: la conven-
zione prevede un vantaggio tangibile sul 
costo del finanziamento con l’applicazione 
di un tasso d’interesse inferiore di almeno 
25 punti base (-0,25%) rispetto a quello che 
verrebbe applicato per un’operazione simile 
senza il supporto BEI;

2	 zero imposta sostitutiva: i finanziamenti 
sono completamente esenti dal pagamento 
dell’imposta sostitutiva. Un risparmio fiscale 
netto, che si aggiunge al vantaggio sul tasso.

IL VALORE AGGIUNTO DI BPP:  
LA CONSULENZA
Ottenere fondi europei può sembrare un processo 
complesso. È qui che Banca Popolare Pugliese fa 
la differenza: non semplice erogatrice di fondi, ma 
vera e propria consulente e partner. La sua forza, 
infatti, risiede nella conoscenza capillare del terri-
torio e nella relazione personale con i propri clienti.

I gestori imprese sono a completa disposizione per 
affiancare l’imprenditore in ogni fase: dalla verifica 
preliminare dei requisiti di ammissibilità (controllo 
dei codici ATECO e della natura dell’investimento) 
alla strutturazione della pratica di finanziamento.

BPP trasforma la complessità burocratica in un’op-
portunità accessibile, guidando l’impresa verso la 
soluzione migliore. Se la tua impresa opera nell’a-
gricoltura o nella bioeconomia e ha un progetto di 
crescita, questo è il momento di realizzarlo. 

Contatta il tuo consulente BPP 
o vieni a trovarci in filiale per 
scoprire tutti i dettagli di questa 
importante opportunità.



Cos’hai
in mente?
Realizza i tuoi progetti con
solo un 1/5 del tuo stipendio!

ChiaroBPP: il prestito con
trattenuta diretta in busta paga

P R E S T I T O

SEMPLICE, VELOCE e CONVENIENTE

Messaggio pubblicitario con finalità promozionale. 

RICHIEDILO QUI

https://chiaro.bpp.it/cessione-del-quinto/
https://chiaro.bpp.it/cessione-del-quinto/
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