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Ci sono parole che attraversano questo numero di  
come un filo conduttore: territorio, futuro, innovazione, persone. 
Sono parole semplici, ma dense di significato, soprattutto per una 

banca che ogni giorno sceglie di restare vicina alle comunità in cui opera.

Essere banca del territorio non significa soltanto avere filiali, 
sportelli o insegne riconoscibili. Significa conoscere le persone, 
ascoltare le imprese, comprendere le trasformazioni sociali ed 
economiche, accompagnare i progetti nei momenti decisivi. Vuol dire 
esserci quando una famiglia immagina la prima casa, quando un giovane 
investe nella propria formazione, quando un imprenditore decide di 
innovare, rinnovare o far crescere la propria attività.

Questo numero racconta una delle mission fondamentali di Banca 
Popolare Pugliese: una banca che guarda avanti senza perdere il 
contatto con le proprie radici. E che lo fa attraverso il sostegno al 
turismo e alla valorizzazione del territorio, come dimostra la presenza 
ormai consolidata al BTM. Lo fa con strumenti dedicati ai giovani, 
perché finanziare lo studio significa credere nel capitale umano e nel 
domani delle nostre comunità. Lo fa con soluzioni per le imprese, con 
la consulenza, con l’attenzione alla competitività, alla sostenibilità e alla 
capacità di trasformare le opportunità in percorsi concreti.

Ma il cambiamento non passa soltanto dai prodotti. Passa dal modo 
in cui lavoriamo. Oggi innovare significa semplificare, rendere più sicuri 
i processi, liberare tempo da dedicare alla relazione con il cliente. La 
tecnologia, l’intelligenza artificiale e i nuovi strumenti digitali 
hanno valore solo se rafforzano la presenza umana, se rendono la 
banca più rapida, più chiara e più vicina.

La vera sfida, quindi, non è scegliere tra tradizione e innovazione. La 
sfida è tenerle insieme. La tradizione ci ricorda chi siamo: una banca 
popolare nata per sostenere l’economia reale. L’innovazione ci indica 
come continuare a farlo, con competenze nuove e strumenti più efficaci.

Il futuro non si annuncia: si costruisce. Con le persone, per le persone, 
dentro il territorio.

Ed è da qui che vogliamo continuare a partire.  

a cura del Dir. Alessio Dragone

Le radici  
che generano 
futuro

Editoriale

Accedi al tuo
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Decine di migliaia di visitato-
ri, con un aumento dell’8% 
rispetto al 2025, circa 600 

espositori e più di 120 buyer pro-
venienti da Europa, ma anche 
da Usa, Canada, Brasile e Paesi 
orientali: edizione da record di 
BTM Italia, che per la dodicesi-
ma volta consecutiva ha siglato 
un sodalizio vincente con Banca 
Popolare Pugliese.

L’istituto di credito di Matino è 
stato golden sponsor della fiera 
turistica più importante del Mez-
zogiorno anche nell’edizione tar-
gata 2026, svoltasi nella Fiera del 
Levante di Bari dal 25 al 27 feb-
braio scorsi.

Custodire la propria identità 
come driver strategico per il fu-
turo, avvalendosi dell’intelligenza 

artificiale per rinnovare le desti-
nazioni turistiche o crearne di 
nuove: in una parola, “Ri-gene-
ra”. È stato questo, infatti, il tema 
portante del Business Tourism 
Management di quest’anno, che, 
tra panel, workshop, confronti 
istituzionali e 13.000 eventi B2B, 
ha confermato il suo ruolo di pun-
to di riferimento nazionale per 
l’intera filiera del turismo.

le radici generano futuro

Banca Popolare Pugliese 
e Business Tourism Management: 

Serena Costa

appuntamenti



«Banca Popolare Pugliese è pre-
sente ormai da 12 anni a BTM, 
perché siamo interessati ai pro-
getti che guardano al futuro, per 
capire come le iniziative del do-
mani potranno dare valore ag-
giunto all’economia del Paese – ha 
spiegato durante la Fiera Mauro 
Buscicchio, direttore genera-
le di BPP –. Il turismo in Puglia 
va molto bene e bisogna avere la 
capacità di percorrere le vie che 
portino a una sempre maggiore 
sostenibilità. Più specificatamen-
te, è importante puntare sull’e-
nogastronomia e sui percorsi che 
si svolgono sui sentieri storici del 
territorio, filoni che stanno dando 
una svolta alla destagionalizza-
zione: il comparto, infatti, è anco-
ra troppo legato ai mesi estivi. In 
ogni caso, assistiamo a un’evolu-
zione verso un turismo più stabile, 
che sta dando maggiore continui-
tà agli operatori».

E i dati dimostrano come la lettu-
ra di BPP si sia rivelata vincente: 
nell’anno passato, nella regione si 
sono registrati oltre 6,7 milioni di 

arrivi (+13%) e 22,7 milioni di pre-
senze (+10%), con il traino della 
componente internazionale, che 
ha portato a un aumento degli 
arrivi del 25% (fonte: dati Istat/
Spot dell’Osservatorio turistico 
di Pugliapromozione). Positivi 
anche i risultati sul fronte della 
destagionalizzazione: rispetto 
al 2024, i flussi hanno registrato 
una crescita in tutti i mesi, con 
una particolare concentrazione 
in primavera. Tra aprile e mag-
gio gli incrementi hanno toccato 
fino al +30%, mentre in estate si 
sono attestati intorno al +10%. A 
dicembre, le presenze hanno su-
perato le 500mila unità.

Questo successo dell’accoglien-
za e della ricettività alberghiera 
ed extralberghiera è andato di 

pari passo con gli investimenti in 
strutture green, in innalzamento 
della qualità dell’offerta e in inter-
nazionalizzazione. Investimenti 
ai quali BPP ha contribuito per il 
15% nel mercato pugliese, gra-
zie anche all’avviso pubblico Mini-
Pia Turismo della Regione Puglia: 
«I primi risultati che abbiamo ren-
dicontato nel 2025 sono assoluta-
mente incoraggianti per la nostra 
banca, perché siamo riusciti a ge-
stire oltre 200 richieste di investi-
mento, e quindi di finanziamento, 
per oltre 200 milioni di euro – ha 
spiegato nel corso della Fiera il 
direttore commerciale di BPP, 
Luigi Arigliano –. Questi finan-
ziamenti consentiranno l’accesso 
a contributi rivolti ai nostri clienti 
per oltre 50 milioni di euro».  
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«BPP è  presente  
da 12 anni a BTM,  

perché ci interessano  
i progetti che guardano  

al futuro»
Mauro Buscicchio - Direttore Generale BPP

«Grazie al MiniPia 
Turismo della Regione 

Puglia, nel 2025 la banca 
ha gestito richieste  

di investimento per oltre 
200 milioni di euro»

Luigi Arigliano - Direttore Commerciale BPP

>>>
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Adesso, però, c’è da fare un ul-
teriore passo, ovvero mettere a 
punto progetti imprenditoriali 
sostenibili e dalla visione di me-
dio-lungo periodo. A ribadirlo è 
stato proprio il direttore generale 
Buscicchio, in occasione del pa-
nel di BTM “Investire in Puglia: 
tra finanza e mercato. Cercare 
opportunità oltre i rendimenti. 
Gli investitori come promotori 
di rigenerazione e innovazione 
del settore”: «Il nostro territorio 
è stato finora caratterizzato da 
micro e piccole imprese turistiche 
prevalentemente a conduzione 
familiare e spesso de-capitaliz-
zate, cioè con scarso capitale 
circolante a sostegno delle spese 
correnti, che sono spesso in balìa 
della stagionalità del turismo e 
che dunque oscillano in base ai 
periodi dell’anno. In diversi casi, 
la sottocapitalizzazione non ci 
ha permesso di intervenire come 
banca a sostegno dei titolari delle 
strutture ricettive».

Ma le cose stanno cambiando, 
come ha osservato il direttore 
Buscicchio, e «negli ultimi anni, 
la pianificazione finanziaria si è 
evoluta: se prima i progetti era-
no più semplici e non tenevano 

conto della stagionalità e degli 
shock esogeni in termini di crisi 
geopolitica e climatica, ora le pia-
nificazioni sono molto più atten-
te, prevedendo al proprio interno 
stress test, calcolando eventuali 
incrementi di costi energetici e 

delle materie prime. E poi c’è una 
maggiore attenzione al fattore 
della sostenibilità ambientale, 
sentito non solo come un’esigenza 
da parte degli ospiti delle struttu-
re ricettive, ma considerato dalla 
banca stessa come uno dei criteri 
di valutazione del rischio».

E un istituto di credito cosa può 
fare, dal canto suo, per venire in-
contro alle difficoltà di accesso al 
credito riscontrate dalle imprese?
«Una banca deve saper coniuga-
re la capacità di offrire il credito 
e la gestione della domanda – ha 
spiegato il direttore commerciale 
Arigliano, a margine del panel –. 
Da tanti anni, ormai, applichiamo 
operatività differenti a seconda 
che si tratti di imprese meno strut-
turate o più strutturate in termini 
di governance. Le prime devono 
essere accompagnate con stru-
menti semplici, ovviamente non 
rinunciando alle opportunità che 
danno sia le garanzie statali, che 

«Oggi,  
la pianificazione  

finanziaria è più attenta  
alla sostenibilità 
ambientale e agli  

shock geopolitici»
Mauro Buscicchio - Direttore Generale BPP

>>>



quelle regionali. Il discorso con le 
aziende più articolate è invece un 
po’ più semplice, ma l’esperien-
za ci ha insegnato che lavorando 
bene fin dall’inizio con le micro 
e piccole imprese, si determina 
il successo dell’intero territorio. 
D’altro canto, tutte le grandi im-
prese sono nate piccole, occorre 
semmai saperle accompagnare 
nel loro percorso di crescita».

Molto spazio, nell’edizione di BTM 
2026, ha poi avuto il tema dell’ap-

plicazione dell’intelligenza arti-
ficiale generativa nel comparto 
turistico. Alla previsione di tante 
nuove opportunità per le de-
stinazioni si è associata però la 
paura – fondata – che molti po-
sti di lavoro possano venir meno 
per via della sostituzione dell’uo-
mo da parte delle macchine. Un 
tema, quest’ultimo, che interessa 
anche il mondo bancario.

«L’applicazione dell’IA nel sistema 
bancario è già in atto: BPP la sta 
impiegando per velocizzare atti-
vità operative che prima erano 
svolte con altri strumenti meno 
efficienti, per ridurre i rischi di na-
tura operativa e dare un servizio 
migliore alla clientela – ha con-
cluso il direttore generale Buscic-
chio –. L’IA sostituisce la presenza 
umana? Noi non la pensiamo così: 
la relazione è essenziale nel rap-
porto con i clienti e l’innovazione 
tecnologica deve restare sempre a 
servizio della persona». 

«Una banca  
del territorio deve  

saper accompagnare  
le piccole imprese nel loro 

percorso di crescita»

Luigi Arigliano - Direttore Commerciale BPP

+13%
di arrivi 
turistici

+10%
di presenze
rispetto al 2024

fonte:  
Istat / Osservatorio turistico
Pugliapromozione
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GUARDA ORA IL VIDEO 
DELL’INTERVISTA

Riprese e montaggio a cura di 
Aut Fotografia - Parabita (LE)

https://youtu.be/LKbbRArAsQw
https://youtu.be/LKbbRArAsQw
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prestiti personali

Il prestito studentesco è garantito dallo Stato  
e accessibile a tutti i meritevoli

Sostenere il talento, agevolare l’accesso all’alta formazione e abbattere le barriere economiche che spesso fre-
nano le ambizioni dei più giovani: con questi obiettivi, Banca Popolare Pugliese ha ufficialmente sottoscritto 
la convenzione con il Dipartimento per le Politiche giovanili e il Servizio civile universale della Presidenza 

del Consiglio dei ministri.

L’accordo sancisce l’adesione di BPP al progetto nazionale per l’erogazione di finanziamenti agevolati assistiti dalla 
garanzia dello Stato, uno strumento concreto pensato per chi vuole investire sul proprio capitale umano attraverso 
percorsi accademici di eccellenza.

Investire nel futuro: 
BPP al fianco dei giovani 
con il nuovo Fondo di 
garanzia

COS’È IL PRESTITO STUDENTESCO  
CON GARANZIA STATALE

Lo scopo della convenzione è la creazione di una sinergia 
tra pubblico e privato che permetta ai giovani di accedere 
al credito a condizioni vantaggiose, grazie all’intervento 
del Fondo di garanzia. Quest’ultimo agisce come garan-
te per il finanziamento, coprendo il 70% dell’esposizione 
in linea capitale, permettendo così all’istituto di credito di 
non richiedere garanzie aggiuntive (come le firme di geni-
tori o parenti) ai beneficiari.

UN FINANZIAMENTO SU MISURA  
PER I TEMPI DELLA FORMAZIONE

La particolarità di questo strumento risiede nella sua flessi-
bilità, studiata per rispettare i tempi di ingresso nel mondo 
del lavoro. Il piano di ammortamento, infatti, prevede un 
ampio periodo di preammortamento: la restituzione del-
la quota capitale inizia solo dopo il 30mo mese successivo 
all’erogazione dell’ultima tranche. Questo “periodo di gra-
zia” consente al neolaureato o al dottore di ricerca di stabi-
lizzare la propria posizione professionale prima di iniziare il 
rimborso effettivo, che può estendersi fino a 15 anni.

CHI PUÒ RICHIEDERLO  
E COSA FINANZIA

Il finanziamento è rivolto ai giovani di età compresa tra i 18 
e i 40 anni. Coerentemente con la missione di supporto alla 
crescita culturale del territorio, la misura è destinata alla co-
pertura delle spese per:
• 	 corsi universitari di laurea triennale,  

magistrale o a ciclo unico;
• 	 master universitari;
• 	 dottorati di ricerca.
Le risorse possono essere erogate per un importo massimo 
di 50.000 euro, cifra che può salire fino a 70.000 euro qua-
lora il percorso di studi prescelto si svolga all’estero. L’eroga-
zione avviene in tranche annuali (di massimo 15.000 euro), 
garantendo allo studente la liquidità necessaria per affronta-
re con serenità ogni fase del proprio percorso di studi. 

SICUREZZA  
E TUTELE

La convenzione prevede inoltre clausole di salvaguardia 
per affrontare eventuali momenti di difficoltà. In presenza 
di gravi e documentati motivi personali, come la perdita del 
posto di lavoro, l’insorgenza di gravi problemi di salute o lutti 
familiari, il beneficiario può richiedere la sospensione del 
pagamento delle rate per un periodo massimo di 12 mesi.

Con questa iniziativa, BPP conferma il proprio ruolo di ban-
ca del territorio attenta non solo alle dinamiche 
economiche, ma anche al progresso 
sociale e civile.
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Supportare la formazione dei giovani 
significa, oggi più che mai, investire  
nel domani della nostra comunità. 

Marco Latrofa



Cassa veloce 
lo sportello automatico che evolve con le tue esigenze

bancatelematica

Per gli addetti ai lavori si chia-
ma teller cash recycler (TCR), 
ma per te, che sei cliente 

BPP, significa risparmio di tempo 
e di costi, molta più autonomia e 
stessa sicurezza di sempre.

Che cos’è? È la cassa veloce di 
Banca Popolare Pugliese, uno 
sportello automatico evoluto pre-
sente all’interno delle filiali, che per-
mette di eseguire in modalità self 
molte operazioni bancarie.

Banca Popolare Pugliese ha pensa-
to proprio a te, che hai bisogno di 
eseguire pagamenti e versamenti 
in orari diversi da quelli di sportello, 
e che hai un rapporto privilegiato 
con app e smartphone.

BPP diventa una banca sempre 
più smart e a portata di chi si pro-
ietta verso il futuro, senza mai tra-
scurare chi preferisce lo sportello 
fisico o la tradizionale carta di de-
bito: a te la scelta.

Perché la cassa veloce (TCR)  
è diversa dal classico ATM?
La cassa veloce è uno sportello 
automatico evoluto, ossia può 
svolgere molte più operazioni ri-
spetto all’ATM, perché è riservata 
ai clienti con carte o servizi evoluti 
abilitati. È pensata per rendere le 
operazioni più rapide e semplici, 
evitando le attese allo sportello e 

mantenendo la stessa sicurezza 
di un’operazione effettuata con 
l’operatore, perché è collocata 
all’interno della filiale, in un am-
biente protetto e professionale.

Monica Zilli

STESSA SICUREZZA,  
PIÙ SERVIZI,  

MENO ATTESE.
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Cosa posso fare con la cassa veloce?
Con la cassa self puoi effettuare in autonomia quasi tutte le operazioni principali a condizioni economiche vantaggiose.

Consultazione  
conti e saldi
•	 Visualizzare i movimenti 

del conto corrente Italia o 
estero.

•	 Controllare il saldo del con-
to corrente o del deposito 
a risparmio.

•	 Consultare i movimenti del 
libretto o del deposito.

Gestione  
contante e assegni
•	 Prelevare contante (puoi sceglie-

re i tagli delle banconote).

•	 Versare contante: la macchina 
conta e verifica le banconote.

•	 Versare assegni con ricevuta 
immediata.

•	 Cambiare tagli (es. cambiare ban-
conote da 50€ in tagli più piccoli).

Pagamenti  
e operazioni dispositive
•	 Pagare MAV e RAV.

•	 Pagare bollettini postali 
premarcati.

•	 Pagare il modello F24.

•	 Eseguire bonifici SEPA/INST.

•	 Ricaricare le SIM dei 
principali operatori.

E se ho qualche problema con le operazioni?
Se è la prima volta che utilizzi la cassa veloce, puoi chiedere supporto  al personale  
di filiale, oppure utilizzare il pulsante Assistenza presente sulla macchina, con il quale 
partirà una videochiamata con un operatore remoto, che ti aiuterà passo per passo.  
Se la chiamata non parte subito, attendi qualche secondo e riprova. 

Procedura di accesso:
•	 inserisci la carta Nexi Debit nella cassa self;

•	 quando richiesto, inserisci il codice key6 
dall’app Nexi Pay;

•	 dopo il riconoscimento, segui le istruzioni 
sullo schermo per procedere con l’opera-
zione desiderata.

CARTA NEXI DEBIT
Per usare la Nexi Debit sulla cassa self  
sono necessari due passaggi preliminari:

•	 scarica e attiva l’app Nexi Pay sul tuo 
smartphone;

•	 all’interno dell’app, genera o recupera  
il codice key6, che serve per abilitare  
la carta ai servizi della cassa self.

Come accedo alla cassa veloce?
Puoi scegliere se usare la tua carta bancomat, se procedere in modalità cardless o con Nexi Debit.

CARTA  
BANCOMAT  
ABILITATA

•	 Inserisci la carta nell’apposito lettore.
•	 Seleziona la lingua e digita il PIN.
•	 Segui le istruzioni a schermo per iniziare le operazioni.

APP 
SMART 
CASH

•	 Inquadra il QR code con il tuo smartphone.
•	 Attendi il riconoscimento automatico del conto associato.
•	 Una volta autenticato, puoi procedere con le operazioni disponibili.

TESSERA  
CASH IN

•	 Inserisci la carta nel lettore e digita il PIN.
•	 La cassa self riconosce la carta come strumento di versamento.
•	 Potrai versare contante e assegni, visualizzare le ricevute e consultare il saldo collegato.



Messaggio pubblicitario con finalità promozionale. La concessione del mutuo è soggetta a valutazione ed approvazione di Banca Popolare Pugliese Scpa. Per le condizioni 
contrattuali si rinvia a quanto indicato nelle Informazioni Generali sul credito immobiliare ai consumatori ed alla documentazione appositamente predisposta disponibile 
presso le Filiali della Banca, la Rete di Agenti in Attività Finanziaria o sul sito www.bpp.it, da cui sono rilevabili i costi, le caratteristiche e i rischi tipici. I riferimenti normativi 
e le informazioni di dettaglio sul Fondo di Garanzia Prima Casa sono reperibili sul sito Consap all’indirizzo: http://fondoprimacasa.consap.it/Default.aspx 

* Sostenuta interamente dalla Banca. La polizza assicura il valore di ricostruzione a nuovo dell'immobile, a copertura del rischio incendio e scoppio 
dell'immobile su cui viene iscritta l'ipoteca, fino alla concorrenza del debito residuo del mutuo fermo restando che le somme liquidate dalla Compagnia si 
intendono cedute pro-solvendo al Finanziatore per l'estinzione o la riduzione del credito da quest'ultimo vantato nei confronti del cliente.

MUTUO 
CONSAP

UNDER36

NUOVO PROCESSO
DIGITALE BPP

ZERO COMMISSIONE
INCASSO RATA

POLIZZA GRATUITA*
INCENDIO E SCOPPIO

MUTUO 100%
per l’acquisto della
tua prima casa RICHIEDI UN 

APPUNTAMENTO

https://prontomutuo.bpp.it/?utm_source=qrcode&utm_medium=filiali&utm_campaign=09_24
https://prontomutuo.bpp.it/?utm_source=qrcode&utm_medium=filiali&utm_campaign=09_24


riconoscimenti

L’ABI premia BPP 
per la sicurezza delle verifiche antiriciclaggio
La piattaforma “MOSAICO” ha conquistato il Premio Innovazione per l’operatività e i processi interni

Serena Costa

Giuseppe Miggiano, 
Responsabile Innovazione 
e Sviluppo IT di Banca 
Popolare Pugliese, e 
Domenico Delle Side, 
esperto di Intelligenza 
Artificiale

Mauro Buscicchio, 
Direttore Generale, 
e Vito Primiceri, 
Presidente di Banca 
Popolare Pugliese

L’innovazione a servizio della sicurezza, della le-
galità e del welfare: Banca Popolare Pugliese sta 
impiegando l’intelligenza artificiale generativa a 

sostegno dei processi e delle persone. E questa scel-
ta di campo le è valsa un prestigioso riconoscimento 
nazionale da parte dell’Associazione bancaria italia-
na: per il suo progetto “MOSAICO”, l’istituto di credito 
si è conquistato la sedicesima edizione del Premio ABI 
per l’innovazione nei servizi bancari, nella categoria 
Premio Innovazione per l’operatività e i processi 
interni.

MOSAICO è una piattaforma basata sull’AI generativa 
nata con l’obiettivo di velocizzare i processi di verifica 
antiriciclaggio nelle operazioni bancarie, offrendo ri-
sposte precise, dettagliate e caratterizzate da risposte 
“ragionate”. Sì, perché il sistema non si limita a calcolare 
un punteggio di affidabilità, ma fornisce una vera e pro-
pria spiegazione degli elementi di rischio e di attenzio-
ne. Il progetto è stato pensato e realizzato dal gruppo di 
lavoro coordinato dal direttore operativo di BPP, Ales-
sandro Seclì, dal responsabile della funzione Innova-
zione e sviluppo IT, Giuseppe Miggiano, e dall’esperto 
di intelligenza artificiale, Domenico Delle Side. Il team 
di lavoro è stato premiato il 26 marzo scorso, a Milano, 
nell’ambito del Forum ABILab 2026, competendo con 
altre 21 banche e con 71 progetti.

Il report fornito dalla GenAI ha infatti dimostrato una 
qualità e una profondità di analisi elevate rispetto a 
quella “manuale”: il gestore della relazione, sulla base 
dei warning evidenziati da MOSAICO, può focalizzare 
eventuali interventi di approfondimento in modo mi-
rato. Inoltre, il costo di produzione di ciascun report è 
di circa 1 euro e garantisce un Return on investment 
positivo già nel primo anno.

La grande attendibilità della piattaforma, dunque, 
permette di risparmiare i tre quarti del tempo finora 
impiegato per le verifiche antiriciclaggio e garantisce 
massima sicurezza e prevenzione del rischio, consen-
tendo al personale di utilizzare quel tempo in più per 
svolgere attività meno ripetitive e a valore aggiunto.

«Il prestigioso riconoscimento – ha dichiarato Mar-
co Elio Rottigni, direttore generale dell’ABI – premia 
l’impegno delle banche operanti in Italia nel guidare 
una trasformazione che mette la tecnologia al servizio 
della comunità. L’obiettivo non è solo l’avanguardia 
tecnica, ma la capacità di rendere la digitalizzazione e 
l’innovazione strumenti concreti, sicuri e, soprattutto, 
accessibili a tutti».

Obiettivi centrati pienamente da Banca Popolare Pu-
gliese, che ha dimostrato capacità di visione strategi-
ca e di saper investire in un progetto di eccellenza. 
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Messaggio pubblicitario con finalità promozionale. Per maggiori informazioni contattare il proprio Consulente, rivolgersi in Filiale o consultare il sito bpp.it

Scopri il nostro servizio di consulenza 
finanziaria cucito su misura per te.

L’affidabilità di un nostro Consulente 
Finanziario sempre al tuo fianco per 
pianificare i tuoi obiettivi, monitorarli nel 
tempo e realizzarli con successo.

Fissa un appuntamento per una consulenza 
gratuita e personalizzata.

Private Banking
Il tuo futuro responsabile

Consulenza di
Portafoglio Avanzata

Per fissare 
un appuntamento

Powered by

NUMERO VERDE

800  99 14 99

bpp.it
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http://bit.ly/3Yt9nub


Le gestioni patrimoniali sono una delle forme più evolute  
di investimento, nate per offrire al risparmiatore un servizio 
altamente personalizzato. Attraverso questo strumento, 

il cliente conferisce un mandato a un gestore professionale che 
investe il patrimonio in modo dinamico, puntando a obiettivi 
precisi e condivisi.

A differenza dei comuni prodotti finanziari, la gestione 
patrimoniale si distingue per l’individualità.

Il portafoglio nasce dalla collaborazione tra cliente,  
consulente e gestore, analizzando tre pilastri fondamentali: 

la situazione finanziaria attuale, l’orizzonte temporale e il  
profilo di rischio (la tolleranza alla volatilità).
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risparmio

Il sistema di gestione della banca, con un approccio moderno che bilancia stabilità e opportunità di rendimento, 
è supportato da tecnologie innovative che identificano l’allocazione geografica e settoriale ottimale, garantendo 
un monitoraggio costante dell’investimento. 

L’approccio professionale di Banca Popolare Pugliese

Storicamente riservate ai grandi patrimoni nel mondo anglosassone, grazie a Banca Popolare Pugliese le gestioni 
patrimoniali sono state ottimizzate per essere accessibili anche al segmento retail e private, garantendo a tutti i 
risparmiatori strategie di alto profilo.

Gestioni 
patrimoniali:  
investire con strategia e personalizzazione

Luigi Frisenna

Il valore aggiunto 
del servizio di BPP 
poggia su una 
doppia analisi:

quantitativa: valutazione di azioni, obbligazioni, fondi ed 
ETF in base a parametri oggettivi di rischio/rendimento.

qualitativa: studio approfondito della solidità degli 
emittenti, della track record dei gestori e delle specifiche 
strategie operative.

Le linee di gestione 
BPP e strategia

L’offerta di Banca Popolare Pugliese si fonda su indipen-
denza e approccio multimanager, selezionando le migliori 
competenze sul mercato mondiale.

Sono ben 5 le linee su cui orientare la propria scelta: 

•	 4 linee tradizionali: studiate per offrire diversi mix di 
asset class in base al profilo di rischio;

•	 linea PRIVATE: caratterizzata dal massimo livello di 
personalizzazione e accesso a opportunità esclusive.



La Legge di Bilancio 2026 ha 
rifinanziato per il triennio 
2026-2028 l’agevolazione per 

gli investimenti effettuati dalle im-
prese che operano nella Zona Eco-
nomica Speciale per il Mezzogior-
no (ZES Unica); la nuova dotazione 
finanziaria ammonta a 2,3 miliardi 
di euro per il 2026, 1 miliardo per il 

2027 e 750 milioni per il 2028.

Come per il passato, l’agevolazione 
consiste in un credito d’imposta 
per gli investimenti di natura pro-
duttiva (acquisizione di beni stru-
mentali nuovi quali macchinari, 
impianti o attrezzature, acquisto 
o ampliamento di immobili stru-
mentali), cumulabile con aiuti de 

minimis e con altri aiuti di Stato 
che abbiano a oggetto i medesimi 
costi ammessi al beneficio. Sono 
ammessi progetti con un investi-
mento minimo di 200.000 euro 
e un massimo di 100 milioni di 
euro; il valore di terreni e fabbri-
cati non può superare il 50% del 
valore totale del progetto.

credito imprese

ZES Unica:
nuovo stanziamento per il triennio 2026-2028

Giovanni Mura
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R I S O R S E  S T A N Z I A T E

2,3
miliardi di euro

1
miliardo di euro

750
milioni di euro

20272026 2028
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QUALIFICA 
DELL’IMPRESA

TOTALE COSTI 
AMMISSIBILI

PUGLIA 
E CAMPANIA

BASILICATA 
E MOLISE

PUGLIA AREA JTF  
(PROV. TARANTO)

PICCOLE  
IMPRESE <= € 50 Mio 60% 50% 70%

> € 50 Mio 40% 30% 50%

MEDIE  
IMPRESE <= € 50 Mio 50% 40% 60%

> € 50 Mio 40% 30% 50%

GRANDI 
IMPRESE 40% 30% 50%

ZES - BPP:  
accoppiata vincente  
per le imprese del territorio

Viviamo in un periodo in cui le 
certezze degli ultimi decenni sono 
messe in discussione giorno dopo 
giorno: le alleanze politiche una 

volta salde ora vacillano, il commercio mondiale 
è scosso da reazioni protezionistiche, la catena 
dell’approvvigionamento energetico risulta fragile 
ed esposta alle turbolenze geopolitiche.

In questo scenario, è vitale saper cogliere ogni 
occasione per investire in maniera mirata sulla 
propria capacità produttiva, sull’innovazione di 
processo, sulla qualità dei beni strumentali. Le 
agevolazioni ZES sono una risposta concreta e un 
valido strumento per affrontare le sfide della con-
temporaneità.

Le risorse mobilitate sono importanti e interes-
sano l’intero sistema creditizio: l’Associazione 
Bancaria Italiana e la Struttura di Missione ZES 
hanno infatti sottoscritto un protocollo d’intesa, fi-
nalizzato a coinvolgere attivamente le banche per 
un utilizzo efficiente degli incentivi pubblici e per 
facilitare l’accesso al credito. BPP ha aderito al 
protocollo per mettere a disposizione la compe-
tenza e la professionalità dei suoi gestori, offrire 
la consulenza necessaria con cui pianificare cor-
rettamente le esigenze di credito e individuare la 
migliore soluzione di finanziamento. 

Progetta concretamente la  
crescita della tua impresa insieme  
a Banca Popolare Pugliese! 

LA NORMATIVA PREVEDE UN MECCANISMO  
BASATO SU UNA DOPPIA COMUNICAZIONE ALL’AGENZIA DELLE ENTRATE:

PREVENTIVA (prenotazione)

dal 31 marzo al 30 maggio, nella quale 
vanno indicate le spese sostenute dal 
1° gennaio dell’anno di riferimento e 
quelle che si prevede di sostenere en-
tro il 31 dicembre dello stesso anno;

FINALE (integrativa)

dal 3 gennaio al 17 gennaio dell’anno 
successivo, che dovrà attestare l’avve-
nuta realizzazione degli investimenti in-
dicati nella comunicazione preventiva.



Rafforzare il ruolo di banca di 
prossimità, per mantenere 
fede a quel patto con il ter-

ritorio che da oltre 30 anni la ca-
ratterizza come una delle realtà 
più significative del Mezzogiorno: 
Banca Popolare Pugliese delinea il 
piano di sviluppo 2026-2028, riba-
dendo come le persone siano non 
solo le protagoniste del cambia-
mento, ma anche la radice di ogni 
direzione futura.
Mission e vision per il prossimo 
triennio sono state presentate il 
26 marzo scorso, durante l’ormai 
consueto Meeting del personale, 
che si è svolto nel teatro Politea-
ma Greco di Lecce e che ha visto 
la partecipazione dei vertici di Bpp 
e di vari ospiti, di fronte a una pla-
tea composta da centinaia di di-
pendenti della banca.

“Evoluzione e tradizione. Valori 
condivisi di persone e identità”, 
questo il tema 2026 del meeting, 
da cui è emerso come quel patto 
tra la banca e le comunità su cui 
insiste debba passare dalla valo-
rizzazione del capitale umano. Le 
linee strategiche sono state illu-
strate dal direttore generale di 
BPP, Mauro Buscicchio, che ha 
spiegato come l’attuazione con-
creta di questo assioma sia la filia-
le, ovvero il presidio fisico con cui 
la banca assicura vicinanza, con-
sulenza, assistenza alla propria 
clientela: da qui dovrà partire una 

rinnovata offerta a privati e im-
prese di servizi bancari finanziari 
complementari e distintivi, facen-
do leva su un modello di business 
virtuoso e fondato su un ecosiste-
ma di partnership integrate, sulle 
competenze delle persone e su 
un presidio costante dei rischi. Ed 
è nella filiale che dovrà avvenire 
l’incremento dei livelli di produtti-
vità, avvalendosi anche di una digi-
talizzazione impiegata a sostegno 
dell’attività umana. In particolare, 
quest’ultimo obiettivo è decisa-
mente importante per implemen-
tare il ruolo di BPP come banca 

Meeting
del personale

Serena Costa

appuntamenti
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di prossimità: l’automazione dei 
processi più ripetitivi attuati nelle 
filiali attraverso nuovi strumenti di 
intelligenza artificiale servirà infat-
ti a liberare il tempo commerciale 
dei dipendenti e consentire loro di 
essere più vicini alla clientela per 
la consulenza.
Secondo punto evidenziato dal di-
rettore generale è l’ampliamento 
della rete di agenti commerciali 
sul territorio, che hanno portato 
la banca a vantare uno dei migliori 
livelli reputazionali.
Altro asset del triennio sarà incre-
mentare la capacità di penetrazio-
ne nel segmento delle piccole e 
medie imprese, che al momento 

sono destinatarie solo del 22% dei 
flussi dei crediti erogati alla banca.
A proposito di dati, il direttore 
generale Buscicchio ha colto l’oc-
casione per esporre i risultati del 
bilancio di esercizio 2025, appro-
vato a febbraio scorso: nell’anno 
appena passato, la banca ha ot-
tenuto il miglior utile netto della 
sua storia, ovvero 20,44 milioni di 
euro. Un risultato economico di 
successo, che è stato frutto pro-
prio del grande lavoro svolto con il 
precedente piano triennale. I cre-
diti erogati a famiglie e a imprese 
ammontano a 693,57 milioni di 
euro, con un incremento dei credi-
ti netti verso la clientela ordinaria 

di 151,61 milioni di euro (+4,76%). 
Il patrimonio netto è pari a 385,38 
milioni di euro e registra un incre-
mento di 8,15 milioni rispetto al 
31 dicembre 2024. Si consolida la 
fiducia dei risparmiatori, grazie a 
una raccolta complessiva di 5,64 
miliardi di euro (+4,56%). La rac-
colta diretta sale a 4,13 miliardi di 
euro (+3,85%), mentre la raccolta 
indiretta è cresciuta del 6,56%. 
La banca conferma la propria so-
lidità patrimoniale, grazie a CET1, 
TIER1 e TOTAL CAPITAL RATIO su 
livelli elevati pari a 20,483%. Sotto 
il profilo della redditività, segnali 
positivi provengono anche dall’in-
cremento del ROE che si attesta al 

5,60%, rispetto al 5,32% del 2024 
e, in punto di rischiosità dei crediti, 
l’NPL ratio netto è sceso al 2,92%.
Ha suscitato grande attenzione e 
partecipazione del pubblico, poi, 
l’intervento sul linguaggio di Cathy 
La Torre, avvocata specializzata 
in diritto antidiscriminatorio: l’atti-
vista siciliana si è soffermata sulla 
necessità di un linguaggio inclusi-
vo e che sappia raccordare tutte le 
generazioni.
«Ringrazio tutti voi per l’impegno e, 
in moltissimi casi, per l’abnegazio-
ne che mettete nel lavoro quotidia-
no – ha commentato il presidente 
della Bpp, Vito Primiceri, a con-
clusione della convention –. Negli 
ultimi 18 anni, abbiamo attraver-
sato una serie di crisi, finanziarie 
e geopolitiche, che si sono tutte 
tradotte in crisi economiche: con la 
conseguenza evidente che le fami-
glie non spendono e le banche ne 

risentono. Da 3 anni, finalmente, il 
capitale ha dato adeguato ritorno 
sull’impegno. Ma i nuovi scenari di 
guerre internazionali, che non sap-
piamo quanto dureranno e che mi 
turbano particolarmente perché 
stavolta è stato l’Occidente ad ag-
gredire, stanno causando ostacoli 
molto seri alla circolazione delle 
merci. Speriamo che le trattative di 
cui si parla non siano parole. E se 
spetta alla Banca centrale europea 
definire il rischio geopolitico, il pre-
sidente della Banca d’Italia Panetta 
ha affermato che proprio questo 
rischio va inserito in ogni previsio-
ne economica. In questa lettura si 
inserisce il ruolo delle banche pic-
cole e medie a sostegno dell’eco-
nomia reale, che rappresentano a 
oggi il 26% della quota di mercato 
sugli impieghi totali. Queste ultime, 
come dice la Bce, sono infrastrut-
ture essenziali nell’assicurare flussi 

di credito, soprattutto nelle aree 
periferiche, e se è vero che il loro 
tasso di decadimento dei crediti 
è superiore a quello delle banche 
più grandi, è altrettanto vero che 
ciò dipende dal fatto che le prime 
finanziano in numero proporzio-
nalmente maggiore le imprese più 
piccole e più deboli: senza di loro, 
le aziende più fragili non avrebbe-
ro flussi di credito sufficienti. Peral-
tro, i tempi di recupero del credito 
in Italia sono doppi rispetto a quel-
li europei. Ecco perché sono fiero 
dei nostri risultati e ribadisco come 
sia importante riservare più atten-
zione agli impieghi per le imprese 
piccole e micro. Infine, auspico che 
le filiali tornino al centro dell’azio-
ne commerciale della banca, met-
tendo a servizio quel know how 
professionale che abbiamo acqui-
sito in tanti anni». 
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CREIAMO
INNOVAZIONE

AZIENDA BIOMEDICA | LECCE

trasformando le sfide in possibilità.

Accedi al tuo
Check Impresa

imprese & professionisti

Far crescere un’impresa significa scegliere, ogni 
giorno, la direzione giusta. Ma per farlo non ba-
stano numeri e preventivi: serve qualcuno che 

conosca davvero la realtà aziendale, le sue ambizioni 
e i suoi limiti. È da questa idea che nasce Check Im-
presa, il servizio di Banca Popolare Pugliese pensato 
per accompagnare i titolari delle aziende piccole e 
grandi in ogni fase dello sviluppo.

Oggi innovare non è più un’opzione. Digitalizzare i 
processi, introdurre nuove tecnologie, automatizzare 
le attività ripetitive permette di ridurre tempi e costi, 
rendere il lavoro più fluido e aumentare la competiti-
vità. Con BPP questo percorso diventa concreto: gra-
zie a finanziamenti dedicati e alla guida dei consu-
lenti, ogni impresa può individuare gli interventi che 
generano un reale salto di efficienza, dalla gestione 
dei dati all’organizzazione interna.

L’innovazione, però, fa quasi sempre il paio con il rin-
novamento. Le agevolazioni regionali offrono un’op-
portunità unica per ammodernare spazi, aggiornare 
le dotazioni e migliorare l’operatività quotidiana ridu-
cendo l’impatto economico. BPP affianca le imprese 

nella verifica dei requisiti, nella scelta delle misure più 
adatte e nella presentazione delle richieste, trasfor-
mando procedure complesse in un percorso sempli-
ce e guidato.

E poi ci sono i progetti che fanno davvero la diffe-
renza: ampliamenti, nuove attrezzature, investimenti 
strategici. Con Check Impresa, BPP mette a disposi-
zione soluzioni finanziarie su misura per sostenere 
chi vuole crescere in modo strutturato. Insieme ai 
consulenti, ogni idea diventa un piano chiaro, con 
tempi e costi definiti, così da sapere sempre quali pas-
si compiere e con quali risorse.
Perché, quando arriva il momento di prendere una 
decisione importante, non serve solo un prodotto: 
serve una banca che ti accompagni passo dopo 
passo, che intrecci storia e futuro per dare solidità ai 
nuovi orizzonti.  
Check Impresa è questo: un supporto concreto, vici-
no e competente.
Se stai pensando di innovare, rinnovare o far crescere 
la tua attività, questo è il momento giusto per farlo 
con gli strumenti adeguati. 

Check Impresa,  
rendi più  
competitiva  
la tua attività 

Marco Latrofa - Giovanni Mura

INNOVARE
Digitalizzare, automatizzare  

e ottimizzare i processi  
per ridurre tempi e costi 

e aumentare la competitività.

CRESCERE
Investire in nuovi progetti

e attrezzature con soluzioni
finanziarie su misura per costruire

il futuro della tua impresa.

RINNOVARE
Sfruttare le agevolazioni regionali  
per ammodernare spazi, dotazioni  

e operatività con il supporto
dei consulenti BPP.

im
pr

es
e &

 pr
of

es
sio

ni
st

i

22



CREIAMO
INNOVAZIONE

AZIENDA BIOMEDICA | LECCE

trasformando le sfide in possibilità.

Accedi al tuo
Check Impresa

https://eventi.bpp.it/finanziamenti-imprese_4/
https://eventi.bpp.it/finanziamenti-imprese_4/
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digital payments

Nel panorama attuale, in cui 
l’e-commerce non è più 
un’opzione ma una ne-

cessità, l’esperienza di pagamen-
to rappresenta il momento della 
verità. Nexi XPay, la piattaforma 
leader in Italia, è il motore tec-
nologico capace di trasformare 

il checkout in un vantaggio com-
petitivo per le imprese di ogni di-
mensione.

Con Nexi XPay, il business non si 
limita ad accettare pagamenti 
online, ma accede a un ecosi-
stema di dati e servizi (come il 
back-office intuitivo per gestire 

storni e transazioni) che semplifi-
cano la contabilità quotidiana. 

L’offerta XPay è stata completa-
mente ripensata per essere scala-
bile e accessibile direttamente onli-
ne tramite il portale Nexi Shop. La 
novità principale è la segmentazio-
ne in tre modelli chiari:

Nexi XPay
La soluzione più vantaggiosa  
per incassare online sul tuo e-commerce

Non perdere  
neanche una vendita, 
riscuoti online in totale 
sicurezza dal tuo sito, 
App, gestionale  
o dalle pagine social.

Monica Zilli

XPay Link
pensata per chi non ha un sito e-com-
merce, ma ha la necessità di incassare a 
distanza. Grazie al sistema Pay-by-Link, 
l’esercente può inviare un semplice link 
di pagamento via e-mail o social.

XPay Easy
la soluzione “entry-level” 
ideale per i piccoli business 
che muovono i primi passi 
nel mondo online.

XPay Pro
il pacchetto completo per le 
imprese medio-grandi con 
flussi ricorrenti che puntano 
alla massima espansione.

SCOPRI 
NEXI XPAY

SCOPRI NEXI XPAY

https://www.nexi.it/it/ecommerce/xpay
https://www.nexi.it/it/ecommerce/xpay


di
gi

ta
l p

ay
m

en
ts

25

Non mancano le soluzioni verticali come XPay Hotel e XPay Agenzia Viaggi, ottimizzate per garantire gli in-
cassi anche in caso di disdetta o per integrare i sistemi di prenotazione.

Scegliere XPay significa puntare su una tecnologia solida, sicura e proiettata verso il futuro dei pagamenti 
invisibili e veloci.

CARATTERISTICA DESCRIZIONE E VANTAGGI

Multicanalità Accetta oltre 30 metodi di pagamento (Carte, Apple Pay, Google Pay, PayPal, Satispay).

Integrazione Rapida Plugin gratuiti per i principali CMS (Shopify, WooCommerce, Magento, PrestaShop).

Pay-by-Link Vendi senza sito web inviando un link di pagamento via email, SMS o social.

Sicurezza 3DS2 Massima protezione dalle frodi con protocolli di autenticazione forte (SCA).

Back Office Dedicato Dashboard intuitiva per gestire storni, rimborsi e reportistica in tempo reale.

Accettazione Valute Supporto multi-valuta per espandere il business verso i mercati esteri.

Pagamenti semplici,
acquisti veloci.

Grazie alla nostra partnership con Nexi, acquistando in autonomia sul sito 
www.nexi.it/shop, avrai diritto a uno sconto del 10% sulle tariffe standard. 

Ti basterà inserire il codice PROMO BPP durante l’acquisto:

XPay Link
05262LINKBPP

XPay Easy
05262EASYBPP

XPay Pro
05262PROBPP

IL VANTAGGIO 
ESCLUSIVO PER TE! 



Spoofing,   
attenzione alle false chiamate
Guida pratica per riconoscere i “trucchi” dei frodatori

educazione finanziaria
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La chiamata è falsa, ma la truffa è vera. Ogni giorno, solo in Italia, avvengono milioni di chiamate che sembrano 
provenire da enti, istituzioni e istituti di credito: sembrano, perché il display dello smartphone riporta esatta-
mente il nome di quel soggetto. In realtà, è un truffatore che ha “truccato” il processo di identificazione 

della chiamata o dell’sms, fingendo di essere chi non è. Nel caso delle frodi bancarie, il risultato è che spesso 
sottraggono soldi agli ignari utenti con il raggiro.

Questa truffa ha un nome: è il CLI spoofing.

Cos’è e come avviene  
il CLI spoofing?
Questa frode, che configura una serie di reati, consiste 
nella falsificazione del mittente nelle comunicazioni via 
sms o via chiamata. 

Com’è possibile che il frodatore faccia comparire sul tuo 
smartphone un’identità che sembra proprio quella uffi-
ciale? È presto detto. Le compagnie telefoniche usano 
un campo identificativo denominato “Calling Line IDen-

tifier (CLI)” che consente ai propri clienti di visualizzare il 
numero in ingresso in caso di chiamata/sms. Attualmen-
te, quasi tutti gli smartphone sono dotati di un sistema 
operativo e di una linea compatibili alla visualizzazione 
di tale dato. Il truffatore manomette esattamente il CLI 
(detto anche “Caller ID”) e quando ti chiama o ti invia 
messaggi, fa comparire sullo schermo dello smartpho-
ne una finta identità.

Nel caso delle frodi finanziarie, la casistica più frequente 
è la seguente.

Serena Costa



CASO 1
Ricevi una telefonata da un numero che 
sembra quello della tua banca, l’operatore 
sembra affidabile e dice di conoscerti 
personalmente. Chi ti parla dice che è in atto 
un malfunzionamento del servizio di home 
banking e ti chiede le credenziali di accesso  
al tuo account per risolvere il problema.  
Vai di fretta, magari stavi per fare un bonifico 
urgente, o semplicemente sei in buona fede, 
e comunichi le tue credenziali per telefono. 
Dopo un po’, controlli il tuo conto e ti accorgi 
che manca una grossa somma di danaro o, 
peggio, il tuo conto è completamente vuoto.

CASO 2
Ti arriva un sms che sembra 
provenire dalla tua banca 
oppure dall’app Nexi, in cui ti 
chiedono l’autorizzazione per 
un bonifico o un pagamento 
sospetto. Per bloccare 
l’operazione, ti indicano un 
link su cui cliccare. Ma la truffa 
non si ferma qui. Poco dopo, ti 
arriva una telefonata da parte 
di un falso operatore bancario 
e si verifica esattamente ciò 
che accade nel Caso 1.

Come comportarti in questi casi? Eccoti un piccolo vademecum

Anche se il numero sembra essere uguale a quello della tua banca, interrompi la comunicazione 
quando ti chiedono dati sensibili e credenziali di accesso;

spesso, chi è dall’altra parte ti mette fretta per indurti in errore: fermati un attimo e prenditi il tuo 
tempo per verificare con calma;

contatta subito il tuo istituto di credito tramite canali ufficiali, ovvero il numero verde indicato sul 
sito ufficiale della banca oppure la tua filiale;

non richiamare il numero dal quale sei stato contattato;

se fornisci le credenziali di accesso, rischi di non ricevere il rimborso della somma che ti è stata 
sottratta illecitamente;

blocca la tua carta (temporaneamente o definitivamente) tramite l’app Nexi e segnala l’accaduto a 
servizioclienti@bpp.it.

RICORDA CHE...
La banca non ti chiederà mai di fornire dati riservati via sms 
o per telefono. Se ricevi messaggi e telefonate di questo tipo, 
contatta subito il servizio clienti ufficiale.

Le frodi bancarie circolano veloci, non arrivare impreparato a un’eventuale truffa. Resta aggiornato e 
cerca di attenerti a questi suggerimenti generali:

1.   controlla spesso l’app di home banking per verificare i tuoi movimenti;

2.   se trovi movimenti sospetti, contatta subito la tua banca;

3.   attiva l’sms alert, che ti avvisa ogni qualvolta esegui un pagamento.
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Messaggio pubblicitario con finalità promozionale. bpp.it

ATTENZIONE
alle TRUFFE

Se ti viene richiesto PIN, PASSWORD o 
USERNAME non stai parlando con la tua 

banca. È in atto una truffa sul tuo conto.

Contatta subito il numero verde 800 991499

SCOPRI DI PIÙ

https://www.bpp.it/accesso-clienti/sicurezza-online
https://www.bpp.it/accesso-clienti/sicurezza-online


QUIZ GAME

NUOVO APPUNTAMENTO CON LA RUBRICA

Sei al sicuro?
Metti alla prova
la tua difesa digitale.

La sezione di IИEVIDENZA che mette alla 
prova le tue conoscenze sulla cyber security 
e sulla sicurezza dei tuoi dati bancari.
Metti alla prova la tua attenzione e scopri 
quanto sei preparato a riconoscere i rischi 
del mondo digitale.

INIZIA 
LA 

SFIDA

Partecipa al 
quiz game
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https://eventi.bpp.it/cybersecurity/
https://eventi.bpp.it/cybersecurity/
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bancassicura

Il valore del territorio:  
Banca Popolare Pugliese  
e Arca Assicurazioni  
insieme per l’impresa 

LA RIVOLUZIONE DELLA SEMPLICITÀ
Oggi, grazie alla sinergia tra la tecnologia di Arca Assicurazioni e la consulenza assicurativa di Banca Popolare 
Pugliese, proteggersi è diventato immediato. L’integrazione con i database della Camera di Commercio consente 
al sistema di rilevare automaticamente le garanzie più idonee per ogni settore merceologico. Partendo da queste 
evidenze, i consulenti BPP definiscono proposte su misura, assicurando una copertura flessibile, pertinente e 
strettamente legata alle reali esigenze del cliente.
Vivere l'azienda serenamente non è più un desiderio lontano, ma una scelta strategica. Perché protegge-
re l'attività oggi è il primo passo per garantire la crescita di domani. 

Dall’officina sotto casa alla boutique in 
centro, la piccola impresa è il cuore 
pulsante della nostra economia locale.  

Per difendere questo patrimonio, Banca 
Popolare Pugliese rinnova la sua vicinanza al 
territorio proponendo le soluzioni innovative  
di Arca Assicurazioni, pensate specificamente 
per artigiani e commercianti.

LA PROTEZIONE  
COME SCELTA VINCENTE
In un mercato dinamico, la serenità è il motore 
dell’operatività. Disporre delle giuste tutele 
contro guasti tecnici, eventi atmosferici o 
imprevisti logistici permette di preservare 
la solidità della propria attività.

Grazie alle polizze Imprimis, la banca offre uno 
“scudo su misura” per tutelare i beni, il patrimonio 
e il futuro di chi crea valore ogni giorno.

Perché scegliere Imprimis?
•	 Completezza: tutte le risposte in un’unica 

polizza multirischi.
•	 Flessibilità: garanzie adattabili alle dimensioni 

e alle reali necessità del business.

Dedicata a negozi, 
bar, ristoranti e servizi 
alla persona, questa 
polizza si distingue 
per la sua specificità.

IMPRIMIS 
COMMERCIO:

Che si tratti di un elettricista, 
di un idraulico o di un 
meccanico, Imprimis 
artigiano offre coperture per 
chi opera quotidianamente 
nel domicilio dei clienti.

IMPRIMIS 
ARTIGIANO: 

Luigi Frisenna

I QUATTRO PILASTRI DELLA SICUREZZA
Le soluzioni offerte da Banca Popolare Pugliese sono studiate per proteggere ogni dettaglio:

INCENDIO ED  
EVENTI NATURALI:

una tutela totale che co-
pre danni da fiamme, 
fulmini, esplosioni, gran-
dine, neve e rischi sismici;

RESPONSABILITÀ CIVILE (RC):

protegge il patrimonio da ri-
chieste di risarcimento per 
danni a terzi o dipendenti 
(RCO), inclusi casi specifici 
come intossicazioni alimentari;

FURTO E RAPINA:

difende merce, attrez-
zature e valori, anche 
durante il trasporto o 
nelle vetrine esterne;

TUTELA LEGALE:

supporto specializzato 
per la difesa dei propri 
interessi in ogni sede 
giudiziale.





Power2Credit 
2026
Entra in un mondo di vantaggi  
con l’utilizzo delle carte di credito  
Classic, Premium e Business.

È partita l’edizione 2026 di Power2Credit, 
l’iniziativa che dà più valore alle tue 
spese e trasforma ogni tuo acquisto in 

un’opportunità esclusiva!

Sino al 31 dicembre 2026, richiedendo la tua nuova 
carta di credito (Classic, Premium o Business), 
entri in un mondo di vantaggi immediati e grandi 
premi a estrazione.

Monica Zilli

1. Premi certi: ricevi un regalo 
garantito, semplicemente attivando la 
tua carta e i servizi digitali.

2. Maxi estrazioni mensili: ogni mese 
Nexi mette in palio premi incredibili, 
dai voucher viaggio alla tecnologia di 
ultima generazione.

3. Più sicurezza: attivando il servizio 
gratuito “Avviso Movimenti”, tieni tutto 
sotto controllo in tempo reale sul tuo 
smartphone.

Perché partecipare?I pilastri della promozione Power2Credit sono le 
carte di credito, ognuna delle quali soddisfa esigenze 
specifiche e offre vantaggi esclusivi e dedicati:

• Nexi Classic: affidabile e sicura per tutti i tuoi 
piccoli e grandi acquisti;

• Nexi Prestige: per te che desideri ampia 
disponibilità di spesa e servizi esclusivi premium;

• Nexi Excellence: con plafond elevato e un 
pacchetto di servizi di eccellenza;

• Nexi Business: per le spese aziendali di 
professionisti e piccole/medie imprese.      
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Richiedila in filiale

La campagna “Power to Credit 2026” prevede una meccanica mista, che combina premi certi e premi a 
estrazione: un premio certo per tutti e un’estrazione mensile di alto profilo.

e hai l’opportunità di partecipare all’estrazione finale  
per vincere il meglio della tecnologia e del lifestyle.

Libera il potenziale dei tuoi acquisti con Power2Credit 2026!
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NEXI
CLASSIC

NEXI
PRESTIGE

https://www.bpp.it/privati/persone-e-famiglie/carte/prodotti/credito/nexi-prestige
https://www.bpp.it/imprese/aziende/carte/prodotti/credito/nexi-business
https://www.bpp.it/privati/persone-e-famiglie/carte/prodotti/credito/nexi-classic
https://www.bpp.it/privati/persone-e-famiglie/carte/prodotti/credito/nexi-classic
https://www.bpp.it/privati/persone-e-famiglie/carte/prodotti/credito/nexi-prestige
https://www.bpp.it/imprese/aziende/carte/prodotti/credito/nexi-business


territori da scoprire

Non tutti sanno che nel Sa-
lento esiste uno dei parchi 
megalitici più ricchi d’Ita-

lia: tra alberi di fico, di ulivo e una 
vegetazione che in primavera si 
colora del giallo e del lilla del taras-
saco e che spande nell’aria il dolce 
profumo di margherita e malva, 
c’è un percorso che sa immergere 
il visitatore negli echi di una storia 
antichissima.

Denominato la “Stonehenge d’Ita-
lia”, Giurdignano, piccolo comune 
a 5 chilometri da Otranto, è depo-
sitario di 18 menhir e 7 dolmen 
ufficialmente riconosciuti, cui si 
aggiunge una quantità indefinita 
di monumenti megalitici presenti 
perfino nelle abitazioni private o 
abbandonati nelle campagne circo-
stanti.

Uno dei misteri che avvolge questi 
monumenti è il fatto che si riscontri 
la loro presenza in tutto il territorio 

europeo: a spiegarlo sono le guide 
turistiche Beatrice Arcano e Fran-
co Meraglia, che ci accompagnano 
in questa “macchina del tempo” 
con cui ci teletrasportiamo a circa 
4.000 anni fa. Le ricostruzioni stori-
che riconducono l’esistenza anche 
nel Salento di menhir e dolmen al 
passaggio di popoli migratori, che, 
nell’epoca del Bronzo, periodo di 
riferimento dei megaliti, erano rap-
presentati da Celti e Pelasgi.

Quel che è certo è che mentre i 
dolmen (monumenti sepolcrali 
formati da una cella funeraria, di 
varie grandezze, composti da lastre 
o blocchi non tagliati e poggiati in 
terra e che sorreggono un’altra la-
stra che funge da tetto) si configu-
rano come tombe a camera spesso 
occupate dalle salme dei capi tri-
bù, i menhir (megaliti monolitici di 
forma squadrata, alti anche fino a 
cinque metri) sono oggetti di culto 
della fertilità pagana.

Misteri  
di Puglia/2
il turismo che  
non ti aspetti
Il fascino del parco  
megalitico di Giurdignano

4. Menhir Vicinanze 2

Serena Costa
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VISITA 
IL LUOGO

https://bit.ly/49D7DGl
https://bit.ly/49D7DGl


E dunque, il nostro viaggio inco-
mincia proprio all’interno di Giur-
dignano, in cui troviamo i menhir 
Gemelli, alti circa 2 metri e mezzo 
e quasi identici, simboli del rito di 
fecondazione della terra: la carat-
teristica forma fallica, infatti, fa 
propendere per il fatto che rap-
presentassero simulacri litici del 
culto della Madre Terra.

Facciamo un deciso balzo in avanti 
nella macchina nel tempo, ne vale 
la pena: i Gemelli sorgono non 
lontano dal Trappitello del Duca, 
frantoio ipogeo del XVI secolo per-
fettamente ristrutturato, in cui tro-
viamo tutti gli strumenti utili alla 
produzione dell’olio di oliva e una 
suggestiva illuminazione della ma-
cina in tenera pietra locale.

A circa 500 metri dal frantoio si 
trova il menhir Vicinanze 1, un 
monolite di circa 3 metri che pren-
de il nome da un antico casale. La 
particolarità di tutti i megaliti è il 
loro specifico orientamento alla 
luce solare. I menhir, infatti, sono 
blocchi squadrati a 4 facce: quelle 
più corte sono rivolte a nord e sud, 
mentre quelle più larghe a est e 
ovest e ciò fa ipotizzare che fosse-
ro simulacri dedicati al Dio Sole. 

Pochi minuti di cammino e ci tro-
viamo di fronte il menhir Vicinan-
ze 2, alto 3 metri e posto su uno 
sperone di roccia, mentre sulla 
parte più alta dell’area incontria-
mo il primo dolmen del nostro 
percorso, ovvero il dolmen Sta-
bile. Anche qui aleggia un’aria di 
mistero: non è infatti ben chiaro 
se il monumento costituisse una 
tomba oppure un luogo di culto 
in cui si svolgessero riti pagani. Il 

monolite superiore, infatti, pre-
senta diversi incavi nella roccia, 
che potevano forse fungere da 
coppette da riempire con latte, 
acqua o vino durante i riti propi-
ziatori di guarigione o di fertilità. 
Al contempo, la presenza della 
cassa dolmenica, ovvero una pic-
cola “stanza” racchiusa dai massi, 
fa pensare che il dolmen fosse un 
luogo di sepoltura.

1. Menhir Gemelli 2. Trappitello del Duca

3. Menhir Vicinanze 1 5. Dolmen Stabile
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https://bit.ly/3PZ3Hco
https://bit.ly/3RSHkpw
https://bit.ly/4uSTqNZ
https://bit.ly/3Q0Ofwc
https://bit.ly/3Q0Ofwc
https://bit.ly/3PZ3Hco
https://bit.ly/3RSHkpw
https://bit.ly/4uSTqNZ


Il percorso, che incrocia quello del-
la Via Francigena, ci riporta verso 
il centro del paese, alla scoperta 
dei cosiddetti megaliti cristianizza-
ti: ecco il menhir San Paolo, alto 
oltre 2 metri e che sorge su uno 
sperone roccioso entro il quale è 
stata scavata la cripta bizantina di 
San Paolo. Proprio all’interno della 
cripta si può ammirare un affresco 
con la figura di san Paolo e una 

vistosa ragnatela, simbolo della 
taranta, il famoso ragno velenoso 
che ammorba con il suo morso le 
donne, le “Tarantate”, di cui il santo 
raffigurato è il protettore.

Altra testimonianza di megalite cri-
stianizzato è il menhir San Vincen-
zo, collocato in una piccola piazza 
del centro abitato e anch’esso po-
sto su uno sperone roccioso: è uno 
dei menhir più alti di Giurdignano, 

poiché si staglia su 3,5 metri.

Altri comuni salentini sono però 
testimonianza di queste mera-
viglie millenarie: potrete trovare 
dolmen e menhir anche a Mi-
nervino, Zollino, Galugnano, Car-
pignano salentino, Melpignano, 
Scorrano, Palmariggi, Uggiano La 
Chiesa, Bagnolo del Salento, e 
perfino nel nord Salento, a Novoli 
e Campi salentina. 

6. Menhirt San Paolo 7. Menhir San Vincenzo

In basso, l’affresco che orna la cripta bizantina del menhir San Paolo, protettore delle tarantate.
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https://bit.ly/4vyIG7B
bit.ly/4ufm8Yo
https://bit.ly/4vyIG7B


SALVADANAIO
DIGITALE BPP

Raggiungi il tuo obiettivo.

Messaggio pubblicitario con finalità promozionale. 

info.bpp.it/3TSnrgp
https://www.bpp.it/privati/persone-e-famiglie/conto-corrente/prodotti/energy/salvadanaio-digitale-bpp?utm_source=qrcode&utm_medium=locandina&utm_campaign=salvadanaio_digitale_1024


Gaetano Fuzio
amministratore delegato di Corgom srl

a cura di Serena Costa
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STORIE DI VITA, PASSIONE, SUCCESSI... IL CLIENTE SI RACCONTA

Gaetano Fuzio, amministratore delegato di Corgom srl

Un’azienda unica in tutta Italia interprete 
di un modello virtuoso di economia circolare.
La prima società a collaborare con BPP  
e  Unisalento per la transizione ESG.



Questa partnership  
è strategica:  siamo dentro 
un procedimento ZES
con cui trattare ulteriori 
tipologie di rifiuti.  
La banca  ci aiuterà  
a trovare strumenti 
finanziari e la ricerca 
universitaria ci fornirà 
le tecnologie per creare  
nuovi prodotti.
Con una mission comune:
sempre maggiore 
sostenibilità ambientale.
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GUARDA ORA 
IL VIDEO  
DELL’INTERVISTA
Riprese e montaggio a cura di Aut Fotografia - Parabita (LE)

https://youtu.be/VWbnO2vjUVU
https://youtu.be/VWbnO2vjUVU
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